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Notas:

0] Estas demonstracdes financeiras consolidadas, a 30 de Setembro de 2007, sdo ndo-auditadas e foram
preparadas de acordo com as Normas Internacionais de Relato Financeiro ("IAS/IFRS"), emitidas pelo
International Accounting Standards Board ("IASB"), tal como adoptadas pela Unido Europeia;

(ii) A Enabler foi vendida em 30 de Junho de 2006 e, de forma a facilitar as comparacdes, em termos

acumulados, com o ano anterior, os valores do 9M06 sdo pro-forma (9M06P), de forma a excluir a
contribuicdo da Enabler e a respectiva mais-valia na venda, para os Resultados Consolidados da Sonaecom
e da divisdo de Software e Sistemas de Informacdo (SSI). Todas as comparacdes, quando indicado, séo
realizadas com base nos valores pré-forma.
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1. Mensagem de Angelo Paupério, CEO

A Sonaecom apresentou, novamente, no 3T07, um conjunto de resultados operacionais e financeiros bastante

positivo, consequéncia dos bons resultados das nossas actividades de telecomunicacdes e SSI:

= Crescimento significativo do nimero de clientes activos (+11,8%) na Optimus, e do total de servigos (+15%
numa base comparavel) na Sonaecom Fixo, relativamente ao 3T06;

= Crescimento continuo das receitas de clientes, num ritmo ainda mais acentuado do que no 2T07; mais 16,8%
ou 13,1%, se excluirmos as aquisi¢bes recentes;

= Subida do EBITDA de 3,5%, ainda que reflectindo o impacto negativo da reducéo das tarifas de roaming in e
de terminagdo movel e os custos da estratégia de crescimento;

= O melhor EBITDA de sempre na Sonaecom Fixo, apesar do ja esperado contributo marginalmente negativo
das aquisi¢bes recentes;

= Excelente EBITDA na SSI que registou uma subida de 93,2% em comparagéo com o 3T06;

= O resultado liquido atribuivel ao grupo foi de 7,6 milhdes de euros; o melhor resultado de sempre, se
excluirmos o 2T06 no qual registamos a mais-valia obtida com a venda da Enabler.

Num trimestre que foi bastante activo para a Sonaecom, recebemos a ndo oposicdo formal da Autoridade da
Concorréncia para adquirimos a Tele2 Portugal e a base de clientes residenciais e SoHo da Oni. Estas aquisi¢Ges
representam mais um passo importante na nossa ambigdo de crescimento, refor¢ando o significativo crescimento
organico que se verifica na Sonaecom Fixo desde os Gltimos 18 meses. Por outro lado, no final do trimestre, a
WeDo completou a aquisicdo da Cape Technologies, uma sociedade da Republica da Irlanda, especializada em
software de “Revenue Assurance” para a industria de telecomunicag¢es. Com esta aquisi¢do, a WeDo passou a
ser lider mundial no sector. Ocorreram ainda outros acontecimentos relevantes durante este trimestre, tais
como, a negociacdo de um Programa de Papel Comercial de 250 milhdes de euros, com garantia de subscricdo,
que nos permitiu renegociar o endividamento de 325 milh6es de euros na Optimus e garantir uma melhor gestdo
da liquidez e uma maior flexibilidade financeira. Demos, também, inicio ao processo de fusdo dos nossos
negocios moével e fixo que nos ira trazer uma maior eficacia na gestao operacional e financeira futura.

As nossas empresas de telecomunicagfes tiveram um bom desempenho neste trimestre, em comparagdo com o
3T06, em particular no que se refere ao crescimento da nossa base de clientes e das receitas de clientes. A
Optimus aumentou o nimero de clientes activos em 11,8% e as receitas de clientes em 9,0%, com um contributo
significativo de produtos como o Kanguru e o Optimus Home. Na Sonaecom Fixo, o total de servigos, incluindo as
aquisicdes recentes, aumentou significativamente para 798,5 mil. Excluindo o efeito das aquisi¢des, ou seja,
numa base comparavel, os servicos de acesso directo e as receitas de clientes aumentaram 42,2% e 27,0%,
respectivamente, continuando a Sonaecom Fixo a reforcar a sua oferta de banda larga através de servigos como
IPTV e Home Video. Em resultado do crescimento organico e ndo obstante os custos relacionados com o
crescimento da actividade, e ainda que reflectindo o ja esperado contributo marginalmente negativo das
aquisicdes recentes, o EBITDA registou um nivel recorde de 3,6 milhdes de euros no trimestre.

A SSI apresentou um conjunto sélido de resultados, sustentado pelo desempenho da WeDo que alcangou uma
margem EBITDA de 15,9%, no 3T07. Os resultados da SSI também beneficiaram de uma mais-valia financeira de 3
milhdes de euros gerada pela venda da participacdo minoritaria que detinhamos na Despegar, uma agéncia de
viagens on-line latino-americana.

O Pdblico continuou a ser pressionado por um mercado muito exigente e com uma margem de crescimento
bastante restrita. Depois de completar o seu processo de reestruturagdo, com uma poupanca visivel ao nivel dos
custos fixos, e depois do relangamento do novo jornal, o Plblico continua a enfrentar dificuldades no
crescimento das receitas, em particular das receitas de publicidade, que sofrem o efeito da pressdo dos niveis
de circulagdo por via da concorréncia gerada pelos jornais de distribuicdo gratuita. Pretendemos continuar a
concentrar-nos na melhoria do desempenho comercial do Publico, tanto em termos de circulacdo, como das
receitas de publicidade.

No que diz respeito a dinamica e regulacdo do mercado portugués, continuaremos a estar vigilantes de forma a
garantir que a planeada cisdo da PTM da Portugal Telecom seja concretizada conforme os objectivos estipulados
pelo Governo e pelas entidades reguladoras - uma separagdo total e verdadeira com o&rgaos sociais
independentes, com uma base accionista claramente distinta da PT e com transparéncia no relacionamento
comercial entre as duas empresas. Todos estes requisitos sdo fundamentais para garantir um nivel adequado de
concorréncia de forma a ir ao encontro dos melhores interesses dos consumidores. E também importante
garantir que o concurso publico para a atribuicdo da licenca de televiséo digital terrestre seja implementado de
uma forma justa, que estimule a concorréncia, e com claros beneficios para o consumidor.

Finalmente, gostava de referir que, tal como acordado com o Governo no ambito das obrigacdes decorrentes da
licenca UMTS, a Optimus desenvolveu uma oferta de banda larga que pensamos vai ajudar ainda mais a estimular
o desenvolvimento da sociedade de informag&o em Portugal.
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2. Principais Indicadores

No decorrer do 3T07, a Sonaecom conseguiu desenvolver-se sobre a plataforma de crescimento estabelecida
durante o primeiro semestre de 2007. Neste trimestre, a Sonaecom reforgou o crescimento da sua base de
clientes e respectivas receitas tendo gerado uma subida do EBITDA. Este resultado foi alcancado a par do esforgo
de investimento continuo na actividade mével, banda larga, convergéncia fixo-mével e na expanséo das redes 3G
e ULL, ndo obstante o impacto negativo das programadas descidas das tarifas de terminacdo movel e,
particularmente, nas tarifas de roaming in.

Indicadores operacionais
PRIMNCIPAIS INDICADORES OPERACIOMNALIS
Optimus

Clientes [(EoP) [O00)

Clientas Activos 1!

AOTF06 2107

10,8%  2.673,9  2.491,5| 2.761,1
11,8%  2.152,5  1.927,5
4.1pp 16,9% 13,8%
3,0% 114,86 1152

Dados como % Receitas de Servigo
HAOU =) min.)

Sonaecom Fixo

Total Servigos [EQP]

371.011 116,2%  411.177  371.011

Directos 253,700 Be,0% 336,789 253,700
Acesso Directo como % Receitas de Clientes &7, 9% 5.2pp 78,9%
gm0 |
Colaboradores 1.939] 1,875 3,3% 1851 1,932 1.87

(1) Clientes Activos com Receitas geradas nos ditimos 90 dias; (2) Minutos de Utilizag8o por Cliente por més,

= Optimus: aumento de 10,8% da base de clientes para 2,76 milhdes no 3T07, em comparagdo com 2,49 milhdes
de clientes registados no final do 3T06; o crescimento liquido de clientes foi de 87,2 mil, mais 42,6% do que
no 3T06; as receitas de dados representaram 18,2% das receitas de servigos, 4,1pp acima dos 14,1% registados
no 3T06.

= Sonaecom Fixo: o total de servicos, incluindo as aquisi¢cdes recentes (371,8 mil), foi de 798,5 mil; em igual
base comparéavel, regista um aumento de 15% quando comparado com o 3T06. Os servi¢os de acesso directo
aumentaram para 471,9 mil, mais 42,2% (mesma base comparavel) relativamente ao ano anterior; as receitas
de clientes representaram 52,6% das receitas de servigos do 3T07 (das quais 73,1% sdo receitas de acesso
directo), em comparacédo com 45,4% no 3T06.

= Sonaecom: o niumero total de colaboradores baixou 3,3% em comparacdo com o 3T06, com todas as
participadas a reduzirem o headcount, & excepc¢do da SSI e da Sonaecom Fixo, esta Ultima devido & integragéo
de 31 colaboradores da Tele2 Portugal. A reducdo do nimero de colaboradores inclui uma descida de 6,7% na
diviséo de servigos partilhados.

Indicadores Financeiros Consolidados
rAilhdes de Euros
PRIMCIPAIS INDICADORES FINAMCEIROS CONMSOLIDADDE ATos M OF 06 2TOT R el ap0 e

YO0y

valurme de Megacios 214,58 7,6% 214,85 £24,0 610,4 644,33 ¢ 5,65
Receitas de Servigo 191,9 10,5% 194,11 557,44 543,7 5,45
Receitas de Clientes 133,8 16, 6% 144,9 402,73 254, 8 T72,0%
Receitas de Operadaores 58,0 -4, 008 49,1 155,1 97,1 55,5%
EEITDA 45,8 3,6% 39,2 151,23 123,8 -2,6%
targem EBITDA [%) 21,3% -0.8pp 18,3% 24,2% 20,3% -1.6pp
EEIT 11,9 9,0% 8,8 51,1 23,8 RENY
EBT 7,1 -50,1% 4,7 38,6 11,2 -87,3%
rResultado Liquido - Grupo ' 2,2 s 1,3 26,5 -0,2
CAPEX Operacional ! 25,4 113,4% 27,5 81,7 81,6 35,3%
CAPEX como % volume de Megdcios 11,8% 11.6pp 12,8% 13,1% 13,4% 3.8pp
EBITDA - CAPEX Operacional 20,4 5 1,7 69,5 42,1 ST, 1%
CAPEX Total 28,3 - 40,2 199,1 199,1 -20,0%
Cash Flow Operacional 37 29,6 11,3% 22,9 32,4 11,4 s

FCF '# 18,9 - 11,7 -93,9 -114,8
(1) Resultados Liguidos apds Interesses Minoritarios; (2) Capex Operacional exclui Investimentos Financeiros e Provisfies para desmantelamento de sites e outros
investimentos ndo operacionais; (3) Cash Flow Operacional = EBITDA - CAPEX Operacional - Wariag8o de Fundo de Maneio - Items ndo Monetarios e Outros; (4) FCF
slavancado apds Custos Financeiros e antes de Fluxos de Capitais & custos de emiss&o de empréstimos;s; (P) Valores Pro-Forma excluindo a contribuigSo da Enabler
a0 1506 & & mais valia de 25,3 milhSes de euros obtida com a venda da Enabler no 1506,

= Receitas de servigco: as receitas de servico registaram uma subida de 10,5% relativamente ao 3T06, em
resultado: (i) do crescimento de 1,8% na Optimus, contrariando o impacto negativo da reducgdo das tarifas de
terminacdo movel e de roaming in; e (ii) do crescimento de 27,8% na Sonaecom Fixo sustentado pelo aumento
dos servicos de acesso directo ULL ADSL e pela incluséo, a partir de Setembro, da Tele2 Portugal e da base de
clientes residencial e SoHo da Oni.

= Receitas de clientes: as receitas de clientes aumentaram 16,8% comparativamente ao 3T06, em consequéncia
das subidas de 48,0% na Sonaecom Fixo, 9,0% na Optimus e 22,5% na SSI.

= EBITDA: o EBITDA registado no 3T07 aumentou 3,5% para 47,4 milhdes de euros, o que se explica pelo
contributo positivo da Sonaecom Fixo e pelo desempenho da SSI.

= Resultado Liquido - Grupo: atingiu os 7,6 milhdes de euros, um crescimento de 5,4 milhdes de euros quando
comparado com o 3T06.
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3. Resultados consolidados

3.1. Demonstracéo de resultados consolidados
tilhdes de euros
AOFi0E 2TO7 A6
7.6% 2145 6240
-0.6% 180.7 453,7
27,6% 56,7 146,72

DEMOMSET. DE RESULTADOS CONSOLIDADOS
Volume de Megocios

Optimus

Sonaecom Fixo

AOT06

Publico -14,8% 2,5 27,4
551 a5, 3% 17,8 61,4
Outros & Eliminacdes -5, 6% -20,2 -6d, 6

Outras Receitas 100,1% 0.7 29.6

$.3% 1733 4942

Custos Operacionais

Custo das Wendas 5,9% 25,3 72,4
Custos de Rede ' 19,7% 70,1 189,4
Custos com Pessoal -8,6% 23,4 773
tarketing e Wendas 1,7% 25,0 a7,
Servigos Subcontratados 2} 13,0% 14,8 45,4
Despesas Gerais e Administrativas &,2% 11,4 34,3
Outros Custos Operacionais 13,5% 3,4 8,0
Provisdes e Perdas de Imparidade 9. 7% 2.7 g2

EBITDA 3.5% 39,2 151.3
Margem EBITDA [3) -0,8pp  18,3% 24,2%
Optimus -6, 8% 38,7 134,6
sonaecom Fixo - 0,5 -6,
Piblica 52,0% 0,7 -5,
S5l 93, 2% 1,5 30,0
Outros & Eliminactes - 0,8 -1,0

Depreciagies e Amartizages
EBIT
Resultados Financeiros

1,6% 30,4 100,2
9.0% 8.8 51.1
-96,9% 4.1 12,9

Prowveitos Financeiros - 2.7 4,6
Custos Financeiros 140,1% £, 8 17,1
EBT -50,1% 4.7 30,6
Resultado de Imposto - -3,3 -3,2
Resultado Liquido 174,2% 14 5.4

Atribuivel ao Grupo - 1,3 26,5

Atribuivel a Interesses Minoritarios -BE, 7% 0,1 B9

[1] Custos de Rede = Interligagdo mais Circuitos Alugados mais Conteddos mais Outros Custos de Operagdo de Rede; (2) Servigos subcontratados = Servigo ao
Cliente, Consultores e Subcontratos; (P) Walores Pro-Forma excluindo a contribuigdo da Enabler no 1506 & a mats walia de 25,3 mihdes de euros obtida com a wenda
da Enabler no 1506,

Volume de Negécios

O volume de negdcios registado no 3T07 foi de 230,8 milhfes de euros, 7,6% acima do 3T06, ndo
obstante, o impacto negativo, na Optimus, de 5,6 milhdes de euros e 2,1 milhdes de euros nas
receitas de operadores, resultante da reducgéo nas tarifas de roaming in e nas tarifas de terminacéo
mével, respectivamente.

As receitas de servico consolidadas aumentaram 10,5% para 212,1 milhdes de euros em comparagao
com o 3T06. Os principais contributos para este desempenho foram: (i) o aumento de 27,8% das
receitas de servico da Sonaecom Fixo; (ii) o aumento de 1,8% das receitas de servi¢co da Optimus, em
gue o crescimento das receitas de clientes anularam o impacto negativo das reducg8es das tarifas de
terminagdo moével e roaming in; (iii) o aumento de 22,5% das receitas de servi¢co da SSI, em grande
parte resultantes do bom desempenho da WeDo; e (iv) a descida de 10,6% das receitas de servi¢o do
Pablico resultantes da quebra nas receitas de publicidade.

As receitas de clientes consolidadas registaram um crescimento de 16,8% relativamente ao 3T06,
devido ao forte crescimento das receitas de clientes da Sonaecom Fixo e da Optimus que
aumentaram 48,0% e 9,0%, respectivamente.
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A partir de Setembro de 2007, os resultados da Sonaecom Fixo e, consequentemente, os resultados
consolidados, incluem as receitas geradas pela aquisi¢do da Tele2 Portugal e da base de clientes da
Oni. O contributo adicional destes negécios foi de 5 milhdes de euros, no 3T07. Se excluirmos este
contributo, isto € numa base comparavel, tanto as receitas de clientes como as de servigo registaram
um aumento de 7,9% e 13,1%, respectivamente, em comparacdo com o 3T06 (comparado com o
crescimento de 8,5% e 12,8% no 2T07, em comparac¢do com o0 2T06).

Custos operacionais

O total de custos operacionais no 3T07 foi de 182,7 milhGes de euros, um aumento de 9,3%
relativamente ao mesmo trimestre do ano anterior. O total de custos operacionais excluindo o custo
das vendas foi de 155,5 milhdes de euros, mais 9,9% do que no 3T06, representando 73,3% das
receitas de servi¢o, o que traduz uma melhoria marginal de 0,4pp em comparagdo com os 73,7%
registados no 3T06. De salientar que os custos operacionais incluem, a partir de Setembro, os custos
relacionados com a actividade da Tele2 Portugal e da base de clientes da Oni.

O aumento dos custos neste trimestre esta, maioritariamente, relacionado com o crescimento da
actividade: (i) aumento de 19,7% dos custos de rede explicados pelo aumento de 18,9% nos custos de
interligagdo, ainda que registando uma reducéo das tarifas de interligacdo mdvel, que resultam do
aumento significativo do volume de trafego e da evolucédo da base de clientes, que levou ao aumento
dos custos mensais de ULL; (ii) aumento de 1,7% dos custos de marketing & vendas, na sequéncia do
investimento da Optimus na promo¢do da marca e de produtos inovadores e no aumento das
comissdes; e (iii) aumento dos custos gerais e administrativos e dos custos de servigos sub-
contratados em 8,2% e 13%, respectivamente, devido ao aumento da base de clientes p6s-pagos da
Optimus e ao crescimento da base de clientes na Sonaecom Fixo e 0s seus respectivos custos de
facturagcdo associados. Os custos com pessoal baixaram 8,6% devido & reducdo do headcount e ao
facto de custos relacionados com a reestruturacdo do Publico de 1,7 milhdes de euros terem sido
contabilizados no 3T06.

No 3TO07, as provisbes e perdas de imparidade aumentaram para 2,9 milhdes de euros, em
comparacdo com 2,6 milhdes de euros no 3T06, devido & reducdo das provisbes para cobrancas
duvidosas na Optimus e na Sonaecom Fixo, anulada pelo aumento das provisdes para stocks, na
Optimus.

EBITDA

O EBITDA consolidado aumentou 3,5% para 47,4 milhGes de euros no 3T07, gerando uma margem de
20,5%, em comparacdo com o valor de 45,8 milhdes de euros e uma margem de 21,3% registados no
3T06. Este desempenho (a primeira melhoria face ao ano anterior em 2007), deve-se a combinacao
dos excelentes resultados operacionais das nossas areas de telecomunicacBes e SSI e resultam do
crescimento das receitas de clientes que foi parcialmente anulado pelo impacto negativo da reducéo
das tarifas regulamentadas, na Optimus. O EBITDA da Optimus atingiu os 44,5 milhdes de euros,
menos 3,2 milhdes de euros do que o valor registado no 3T06, descida que é amplamente justificada
pelo efeito negativo de 5,6 e 0,8 milhdes de euros da reducdo das tarifas de roaming in e terminacao
mével, respectivamente; a Sonaecom Fixo gerou um EBITDA de 3,6 milhdes de euros, reflectindo os
beneficios do crescimento organico continuado dos seus negdcios de acesso directo (a integracdo da
base de clientes da Tele2 Portugal e Oni, a partir de Setembro, teve um impacto negativo marginal
no EBITDA do trimestre); a SSI registou uma subida de 93,2% no EBITDA (0,7 milhdes de euros) para
1,5 milhdes de euros em comparagcdo com o 3T06, através do aumento das receitas de servico e da
correcta gestdo das medidas de contencdo de custos; no Publico, o EBITDA foi de 1,6 milhGes de
euros negativo, ainda que se tenha registado uma melhoria de 1,7 milhdes de euros face ao 3T06,
reflectindo o impacto do menos positivo desempenho em todas as linhas de receitas, ainda que
compensado pela reducéo dos custos fixos.

Resultado liquido

O resultado liquido atribuivel ao grupo, no 3T07 foi de 7,6 milhdes de euros, o melhor resultado de
sempre se excluirmos o 2T06, em que registamos a mais-valia gerada com a venda da Enabler; um
aumento de 3.5x, em comparacédo com 2,2 milhdes de euros registados no 3T06.
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O valor das depreciacbes e amortizagBes aumentou, de forma marginal, em 1,6% comparativamente
ao 3T06, para 34,4 milhdes de euros, devido ao crescimento dos nossos activos na sequéncia da
expansao das redes fixa e moével.

Os custos financeiros liquidos aumentaram 4,6 milhdes de euros para 9,4 milhdes de euros no 3T07,
em comparagdo com 4,8 milhGes de euros registados no 3T06. Este aumento resulta do
reconhecimento dos custos diferidos remanescentes (7,2 milhdes de euros) relativos ao
financiamento da Optimus que foi cancelado e substituido por um novo financiamento na Sonaecom
SGPS, conforme estabelecido no IAS 39. Excluindo este efeito contabilistico, os custos financeiros
liquidos teriam reduzido 54,2%, reflectindo um aumento dos custos financeiros, mais 1,4 milhdes de
euros para 7,5 milhdes de euros devido ao aumento de 4,93% do custo médio da divida, no 3T07, em
comparacdo com 3,84% no 3T06, que foram totalmente compensados pelo aumento dos proveitos
financeiros de 3,9 milhdes de euros no total de 5,3 milhdes de euros devido ao aumento da liquidez e
respectiva taxa de juros neste periodo, bem como, ao proveito gerado pela venda da Despegar no
valor de 3 milh&es de euros.

No 3T07, a rubrica de impostos registou um beneficio de 4,2 milhdes de euros, em comparacdo com
um custo de 4,3 milhdes de euros no mesmo trimestre do ano anterior, devido aos movimentos
ocorridos nos impostos diferidos activos na Sonaecom Fixo e ao menor EBT gerado na Optimus.

3.2. Balanco consolidado

railhdes de euros

BALANCO CONSOLIDADO AT 4TQE ATIT
Total do Active Liquido 7.7% 1.720.2 -6,8%
Activos ndo Correntes 18,0%  1.343,6 -3,1%
Imobilizagdes Corpdreas e Incorpdreas 7,9% 661,4 4,7%
Goodwill 85,43 506,9 3,2%
Investimentos -98,3% 113,1 -98, 3%
Impostos Diferidos Activaos 6,1% 61,8 2,0%
Qutras o 0,3 o
Activos Correntes -22,0% 78,6 -20, 3%
Clentes 6,1% 152,00 4,7%
Liquidez -87,9% 1259  -59,0%
Qutros 6, 1% 8,7 28,9%
Capital Praprio 24 3% 209.5 -1,0%
Grupo 49,1% 09,0 -1,0%
Interesses dinoritarios -99. 4% 0,5 45,6%

Total Passivo -8,1% 810, 7 13 4%
27,3% 488,1 26,6%

-33,0% 460,6 -33,2%

Passivo ndo Corrente
Ermpréstimos Bancarios

Provisies para outros Riscos & Encargos 82,9% 20,1 53,9%
Qutras 28,4% 5,4 -
Passivo Corrente 26,3% 324.6 &,4%
Ermpréstimos Bancarios =75, 9% 0,1 121,3%
Fornecedores 8, 7% 162,7 -19,9%
Qutros 40, 5% 161,9 32,7%

CAPEX Operacional !
CAPEX Operacional cormo % Wolume de Megdcios
CAPEX Total

113,4% 52,4 3,5%
11,6pp 24,7% -1,.2pp
- 54,4 6, 63

EBITDA - CAPEX Operacional - -19,3 6, 6%
Cash Flow Operacional 11,3% 18,9 74,9%
FeE 131 . 12,2 s
Divida Bruta 29,5% 64,0 -295%
Divida Liquida -10,2% 338,1 T,3%
Divida Liquida/EBITDA dltimas 12 meses 0,1% 1,8 % 0,21%
EBITDA/ Juros ¥ 2,3 6,9 1 0,7

Divida / [Divida + Capital Propria) -12,4pp 33,8% -7, pp
(1) Capex Operacional exclui Investimentos Financeiros e Provisdes para desmantelamento de sites e outros investimentos ndo operacionais; (2) Cash Flow

Dperacional = EBITDA - CAPEX Cperacional - Variagdo de Fundo de Maneio - Items ndo Monetarios e Cutrosy (3) FCF apds Custos Financeiros e antes de Fluxos de

Zapitais & Custos de Emissdo de Empréstimos; (4) Cobertura de Juros,
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Estrutura de capital

No 3T07, a Sonaecom completou a negociacdo de um Programa de Papel Comercial (PPC) com
garantia de subscricdo e maturidade de cinco anos. Este financiamento tem como objectivo, em
conjunto com a liquidez actualmente disponivel, financiar a actividade corrente e os investimentos
do grupo Sonaecom e refinanciar a totalidade da divida de 325 milhGes de euros da Optimus, em 15
de Setembro de 2007.

No final do 3T07, a divida bruta consolidada ascendia a 327,2 milhdes de euros, 136,8 milhdes de
euros abaixo do nivel registado no final do 4T06. Esta descida resulta dos seguintes factores: (i)
pagamento liquido de “up-front fees” do financiamento da Optimus de 317 milhSes de euros; (ii)
utilizacdo de 159 milhdes de euros do PPC; e (iii) aumento de 16,2 milhdes de euros relativos aos
contratos de aluguer de longo prazo associados a rede de backbone da Sonaecom Fixo.

A liquidez consolidada baixou 112 milh6es de euros para 13,9 milhées de euros, em comparacdo com
125,9 milhdes de euros no final do 4T06, reflectindo o FCF gerado no periodo e que inclui a alienagdo
da nossa participacdo de 1% na PT, no 1T07, e 0os movimentos na divida bruta acima referidos.

A divida liquida consolidada, no final do 3T07, situava-se em 313,4 milhGes de euros, uma descida de
24,7 milhdes de euros relativamente ao final do 4T06, o qual reflecte, maioritariamente, o FCF
gerado no periodo (55,7 milhGes de euros) e os movimentos na divida bruta.

No final do 3T07, e comparativamente ao final do 4T06, o racio Divida liquida:EBITDA (Gltimos 12
meses) baixou ligeiramente para 2,0x, o que se explica pela descida do EBITDA anualizado no final do
3T07, apesar da descida da divida liquida. O racio de cobertura de juros aumentou para 7,6x, em
comparagdo com 6,9x no final do 4T06, devido a subida do EBITDA no trimestre e ndo obstante o
aumento do custo da divida. O racio Divida Bruta:Capital Préprio baixou para 26,6%, em comparagio
com 33,8% no final do 4T06, reflectindo os movimentos na divida bruta acima referidos e a redugao
de 8,8 milhdes de euros nos capitais préprios devido, principalmente, a aquisi¢cdo de acgdes proprias
no 1T07, com o objectivo de cobrir o nosso Plano de Incentivos de Médio Prazo e do resultado liquido
gerado no periodo.

A divida bruta da Sonaecom esta integralmente subscrita na Sonaecom SGPS e, consequentemente, a
divida liquida da Sonaecom SGPS aumentou para 256 milhdes de euros no final do 3T07, em
comparacdo com 142,4 milhdes de euros no final do 4T06, reflectindo uma posi¢do liquida total de
57,2 milhdes de euros, uma divida externa de 308,3 milhdes de euros e aplicagdes de tesouraria
efectuadas pelas subsidiarias na Sonaecom de 4,9 milhGes de euros.

CAPEX

No 3T07, o CAPEX consolidado situou-se nos 89,4 milhdes de euros, enquanto o CAPEX operacional
atingiu 54,2 milhGes de euros, bastante acima do valor registado no 3T06, e que representou 23,5%
do volume de negocios. O principal contributo para o aumento do CAPEX operacional vem da
Sonaecom Fixo e da Optimus, mais 57% e 125,4%, respectivamente, se comparado com o 3T06. No
entanto, devemos referir que o CAPEX da Optimus inclui 18,6 milhGes de euros relativos a permuta
de equipamento de rede, sem qualquer impacto no FCF, pois esta quantia foi paga, também, em
espécie. Excluindo este efeito, o total do CAPEX operacional seria de 35,6 milhdes de euros, mais
40,1% que no 3T06, o que representaria 15,4% do volume de negdcios consolidado.

No 3T07, o CAPEX consolidado inclui dois movimentos significativos: (i) 20,2 milhdes de euros
relativos a aquisicdo da base de clientes residenciais e SoHo da Oni; e (ii) 14,6 milhdes de euros
relativos a aquisicdo da Tele2 Portugal.

O CAPEX operacional do 3T07 foi aplicado da seguinte forma: 57% foi investido na expansdo da rede
UMTS/HSPDA, 14% na rede GSM, 11% em tecnologias e sistemas de informacdo e aproximadamente
10% na rede de suporte a banda larga ULL e custos de desenvolvimento capitalizados de Triple Play.

Outras rubricas do Balanco

No final do 3T07, o total do imobilizado corpdreo e incorpéreo foi 1.598 milhdes de euros, em
comparacdo com 1.475 milhdes de euros no 4T06 e as depreciagdes e amortizacdes acumuladas
totalizaram 905 milhdes de euros, em comparacdo com 813 milhGes de euros no 4T06. O total de
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investimentos situou-se em 1,9 milh6es de euros, menos 111,2 milhGes de euros comparativamente
ao valor de 113,1 milhGes de euros no 4T06, o que reflecte a alienagdo, em Marco de 2007, da
participacdo de 1% no capital social da PT avaliada em 111,1 milhdes de euros ao preco de mercado
no final do 4T06. O goodwill aumentou 16,1 milhdes de euros para 523 milh8es de euros,
comparativamente ao 4T06, principalmente, em resultado da aquisi¢éo da Tele2 Portugal.

No final do 3TO7, os capitais proprios da Sonaecom ascendiam a 900,7 milhdes de euros em
comparacdo com 909,5 milhdes de euros no final do 4T06 o que reflecte: (i) a aquisi¢cdo, em Marco de
2007, de 1,89 milhdes de accdes proprias avaliadas em 8,9 milhdes de euros a preco de mercado, e
gue leva a reducdo dos capitais proprios pelo mesmo montante; e (ii) proveitos de 3,1 milhdes de
euros gerados no periodo dos 9 meses até 30 de Setembro de 2007.

FCF

Milhdes de euros

FREE CASH FLOW ALAVANCADO 3T06 A 07/06 2707 9IM06 y.0.y
EBITDA-CAPEX Operacional 20,4 - 11,7 69,5 -85,5%
Variacdo de Fundo de Maneio 9,1 140,1% -1,5 -45,5 90,8%
Items ndo monetérios e Outros 0,1 - 12,6 8,4 -
Cash Flow Operacional 29,6 11,3% 22,9 32,4 14,8%
Investimentos Financeiros -0,1 - -0,2 -107,2 -
Accdes Proprias 0,0 - 0,0 0,0 -
Custos com Oferta Publica de Aquisicéo -8,0 90,7% -6,4 -10,9 -86,3%
Resultados Financeiros -2,5 35,2% -4,1 -7,5 -34,0%
Impostos -0,1 100,0% -0,4 -0,8 44,2%
FCF 18,9 - 11,7 -93,9 -

No 3T07, o FCF consolidado foi de 19,3 milhGes de euros negativo, em comparacdo com 18,9 milhdes
de euros positivo, no 3T06. O FCF consolidado foi afectado pelos pagamentos relativos a aquisicédo da
Tele2 Portugal e da base de clientes residenciais e SoHo da Oni que totalizaram, de forma agregada,
32,6 milhdes de euros e pelo pagamento antecipado de 17,25 milhdes de euros relativos a aquisicao
da Cape Technologies.

O cash flow operacional foi de 33 milhdes de euros positivo, em comparagdo com 29,6 milhfes de
euros positivo no 3T06. Este resultado foi explicado em grande parte: (i) pela descida de 8,6 milhdes
de euros no EBITDA-Capex operacional (excluindo os 18,6 milhdes de euros relativos a permuta de
equipamentos de rede que ndo afectou o FCF); e (ii) pela melhoria registada no fundo de maneio de
aproximadamente 12,8 milhdes de euros. O total de melhoria do fundo de maneio de 21,9 milhdes de
euros reflecte a subida do crédito obtido pelos fornecedores de imobilizado na Optimus e Sonaecom
Fixo.
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4. Optimus

Durante o trimestre, a Optimus continuou a apresentar um forte crescimento em termos de nimero
de clientes e de receitas de clientes, através de um continuo investimento na marca destinado,
essencialmente, a suportar o crescimento no segmento residencial e em novos produtos.

4.1. Indicadores operacionais

OPTIMUS - INDICADORES OPERACIONAIS 3706 A 07/06 2707 9M06 y.0.y
Clientes (EoP) ('000) 2.491,5 10,8%  2.673,9 2.491,5 10,8%
Novos Clientes ('000) 61,1 42,6% 44,7 138,3 15,2%
% Clientes Pré-Pagos 78,9% -4.6pp 74,8% 78,9% -4.6pp
Clientes Activos @ 1.970,0 11,8%  2.152,5 1.927,5 11,8%
Dados como % Receitas de Servico 14,1% 4.1pp 16,9% 13,8% 3.3pp
Total #SMS/més/Cliente 50,6 -10,0% 44,9 50,9 -11,2%
Mou @ (min.) 117,3 3,0% 114,6 115,2 1,7%
ARPU (euros) 20,9 -8,5% 17,9 19,9 -8,3%
ARPM @ (euros) 0,18 -11,1% 0,16 0,17 -9,8%
ccpPU @ (euros) 15,4 -1,6% 14,2 14,9 -2,3%
SAC&SRC © ('000 000 euros) 27,3 28,4% 28,1 70,9 27,4%
Colaboradores © 1.056 -6,7% 1.029 1.056 -6,7%

Servicos Partilhados 771 -2,9% 765 771 -2,9%

(1) Clientes Activos com Receitas geradas nos Gltimos 90 dias; (2) Minutos de Utilizagdo por Cliente por més; (3) Receita Média por Minuto; (4) Custo por Cliente = Custos
Operacionais Totais por Cliente menos Vendas de Equipamento; (5) Total dos Custos de Aquisigdo e Retencdo; (6) Inclui divisdo de Servigos Partilhados.

Iniciativas de crescimento

Durante o 3T07, a Optimus manteve a sua lideranga no acesso movel a internet de banda larga e
conseguiu incrementar a utilizacdo de servicos de dados, através da promogdo do seu produto
Kanguru, baseado em tecnologia HSDPA, oferecendo velocidades superiores a 7,2 Mbps. De igual
modo importante foi o lancamento de uma oferta especifica, relacionada com as obrigacdes da
Optimus para o desenvolvimento da sociedade de informacdo, que ir4 contribuir para manter o
elevado crescimento do mercado mével de banda larga. Durante o trimestre, a Optimus alargou ainda
0 numero de canais disponiveis no servigo TV moével, tendo disponiveis 26 canais na sua oferta de TV
mével.

Base de clientes

A base de clientes da Optimus aumentou 10,8%, de 2,49 milhGes, no final do 3T06 para 2,76 milhdes
no final do 3T07, registando 87,2 mil novos clientes, um aumento de 42,6% no 3TO7, em comparagio
com os 61,1 mil no 3T06, reflectindo o sucesso da sua estratégia de crescimento. Os clientes activos,
no final do 3T07, totalizavam 2,2 milhdes, em comparacdo com 1,97 milh8es no 3T06, um aumento
de 11,8%. O acréscimo de clientes activos foi de 50,7 mil, 6,8% acima do registado no 3T06.

Durante o 3T07, os clientes Optimus geraram um ARPU de 19,2 euros, abaixo de um ARPU de 20,9
euros no 3T06, dos quais 14,2 euros sao relativos a receitas de clientes e 4,9 euros relativos a
receitas de operadores, em comparacdo com 14,5 euros e 6,5 euros, respectivamente, no 3T06. A
diminuicdo do ARPU é maioritariamente explicada pelo decréscimo de 24,6% no ARPU de operadores,
devido a reducéo faseada das tarifas de terminacdo madvel e, especialmente, das tarifas de roaming
in. No que se refere a receitas de clientes, embora se tenha registado um decréscimo no ARPM,
explicado pela pressdo sobre as tarifas de voz, principalmente no segmento das PME”s, o decréscimo
foi parcialmente compensado por um aumento de 3% nos MoU.

Utilizac&@o de dados

As receitas de dados representaram 18,2% das receitas de servigo no 3TO7, um crescimento de 4,1pp
face ao 3T06, resultado da aposta de investimento da Optimus na promocéao da utilizacdo de servigos
de dados e do sucesso das suas solu¢Bes de acesso portétil & internet de banda larga. O total dos
servicos de dados, excluindo SMSs, totaliza ja cerca de 50% do total das receitas de dados do 3T07,
em comparacdo com 34%, no 3T06.
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Trafego

No 3T07, o total de trafego de voz* foi 14,6% superior ao registado no 3T06, com 0s minutos de
utilizacdo por cliente a crescerem 3% para 120,7 minutos, reflectindo o continuo sucesso do esforco
de investimento da Optimus para promover a utilizagdo da voz.

4.2. Indicadores financeiros

milhdes de euros

CPTIMUE CONSOLIDADO-DEMOMET. DE RESULTADDS A OTI06 2T07 WO
Volume de Negécios -0, 6% 150.7 0,3%
Receitas de Servigo 1,8% 142,4 2,3%

Receitas de Clientes 2.0% 108,1 4%

Receitas de Operadores -14,2% 34,4 -12,8%
Wendas de Equipamento -28,7% 8,3 -24,7%
(utras Receitas 26.,1% g.6 4. 2%
Custos Operacionais 4 1% 1181 6, 1%
Custo das Wendas B,7% 15,6 9,1%
Interligagio e Conteddaos 2,1% 33,5 3,0%
Circuitos Alugados e Outros Custos de Operacdo de Rede 3,4% 14,0 10,1%
Custos com Pessoal -5,8% 13,0 1,8%
tarketing e Wendas ,6% 18,2 B,3%
Servigos Subcontratados ' &,5% 13,0 3,0%
Despesas Gerais e Administrativas 13,0% 77 10,9%
Cutros Custos Operacionais 8,9% 3,1 15,3%
Provisdes e Perdas de Imparidade -24 . T% 2.4 -23.5%
Margem de Servico @ 1,7% 1089 2,1%
taargern de Servico (%) -0,1pp 76,5% -0,2pp
EBITDA -6,8% 38,7 -12,2%
thargern EBITDA (%) -1,8pp 25,7% -3,7pp
Custns com a Oferta Publica de Aquisicio & - 0,0 -
Depreciagies e Amortizagdes -2,3% 25,2 -1,6%
EBIT -69,0% 13,5 -52.7%
Resultados Financeiros - -3.5 -92.2%
Proveitos Financeiros 12,3% 1,3 42,8%
Custos Financeiros 189,1% 4,8 a1, 6%
EBT - 10,1 -87.8%
Resultado de Imposto 52,0% -2,6 -62,4%
Resultado Liquide - 7.5 -96.0%
CAPEX Operacional 125,4% 13,7 26,7%
CAPEX Operacional como % Wolume de Megdcios 16.1pp 9,1% 3.5pp
EBITDA - CAPEX Operacional - 26,0 -43,9%
CAPEX Total 101,6% 23,68 23,9%
FCF -60,7% 18,1 -28,4%
Divida Bruta -33,3% 19,3 -33,3%
Divida Liquida 10, 8% 209,2 101, 8%
Divida Liquida/EBITDA dltimos 12 meses 0,3% 1,3 % 0,3%
EBITDAS Juras -4, 1% 11,0 % -h,dx
Diwida # [Diwida + Capital Praprio) -6,2pp 47,3% -6,2pp

(1) Servigos Subcontratados = Servigo ao Cliente, Consultores e Subcontratos; (2) Margem de Servigo = Receitas de Servigo menos Custos de Interligagdo
Conteddos; (3) Débito da Sonaecom 3GPS dos custos relacionados com a Oferta Plblica de Aquisigo; (4) Capex Operacional exclui Investimentos Financeiros
Provisdes para desmantelamento de sites e outros investimentos ndo operacionais; (&) FCF apos Custos Financeiros e antes de Fluxos de Capitais & Custos o
Emizz40 de Empréstimos,

Volume de Negécios

As receitas de servico aumentaram 1,8% para 152,3 milhdes de euros, comparativamente a 149,6
milhdes de euros no 3T06, reflexo do crescimento de 9% nas receitas de clientes, que compensa
totalmente o impacto negativo de 5,6 e 2,1 milhdes de euros da reducgdo das tarifas de roaming in e
de terminagcdo mdvel nas receitas de operadores. Excluindo o efeito do decréscimo das tarifas de
terminagdo moével e de roaming in, as receitas de servigo teriam aumentado 7%, face ao 3T06.

! Total de trafego de voz = trafego total recebido + trafego total gerado + roaming out gerado
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EBITDA

O EBITDA, no 3T07, foi de 44,5 milhdes de euros e gerou uma margem de 27,6%, representando uma
diminuicdo de 6,8% e de 1,8pp, respectivamente, face ao 3T06. Este declinio é, principalmente, o
resultado da reducéo das tarifas de roaming in e de terminac@o mdvel, que gerou uma reducéo de 6,4
milhdes de euros no EBITDA face ao 3T06, apesar do aumento de 1,8% das receitas de servigo.
Excluindo o efeito do decréscimo das tarifas de roaming in e de terminagdo movel, o EBITDA teria
aumentado em 6,7% face ao 3T06, com uma margem de 30,1%, 0,7pp acima do 3T06.

Os custos operacionais aumentaram 4,1% para 125,3 milhdes de euros, representando 77,6% do
volume de negécios, uma deterioracdo de 3,5pp face ao 3T06, ndo obstante o aumento de 1,7% na
margem do servi¢co para 117 milhdes de euros e uma margem de 76,9%, em linha com o 3T06. O
aumento dos custos operacionais é explicado pelos seguintes factores: (i) aumento de 24,3% dos
custos de marketing e vendas e dos custos de subsidiacdo de equipamentos, reflexo do forte
crescimento dos clientes activos (+11,3%) e das receitas de clientes (+9,0%); (ii) aumento dos custos
de circuitos alugados e de outros custos de operacdo de rede, resultado quer do aumento dos
circuitos alugados (0,9%) quer de outros custos de operacdo de rede (5,3%), maioritariamente
explicado pelo alargamento da rede 3G/ HSDPA e pelo aumento do nimero de circuitos alugados,
também resultado do sucesso do produto Kanguru; (iii) aumento do custo de servigos subcontratados,
principalmente IT e servigos de apoio ao cliente, que aumentaram 8,5%; (iv) aumento de 13% das
despesas gerais e administrativas, resultado de investimentos especificos na acelerag@o dos processos
judiciais de recuperacao de divida, com consequentes impactos positivos nos niveis de cobranca
duvidosa; e (v) aumento de 8,9% dos outros custos operacionais, explicado pelo aumento dos custos
de licenca, resultado do crescimento do nimero de clientes. Os custos com o pessoal diminuiram
5,8%, devido, ndo apenas a diminuicdo do nimero de colaboradores, mas também ao aumento dos
niveis de capitalizagdo de custos relacionados com o desenvolvimento de determinados projectos de
rede.

5. Sonaecom Fixo

A Sonaecom Fixo refor¢ou o seu negdcio de acesso directo e aumentou substancialmente a sua base
de clientes apds a integragdo dos clientes residenciais e SoHo da Oni e dos clientes da Tele2
Portugal. O enfoque estar4 na transformacdo de clientes indirectos recentemente adquiridos em
clientes de acesso directo de banda larga, através da expansdo da sua oferta de broadband, do
reforco de TV e Home Video na sua oferta basica ADSL e de um melhor servigo de apoio ao cliente.

5.1. Indicadores operacionais

SONAECOM FIXO - INDICADORES OPERACIONAIS 3T06 A 07/06 2707 9M06 y.0.y
Total Servigos (EOP) @ 371.011 115,2% 411.177 371.011 115,2%
Directos 253.700 86,0% 336.789  253.700 86,0%
ULL 230.041 91,1% 307.316  230.041 91,1%
Outros 23.659 36,3% 29.473 23.659 36,3%
Indirectos 117.311 178,4% 74.388 117.311 178,4%
Voz 61.078 - 41.362 61.078 -
Internet Banda Larga 12.381 123,3% 11.590 12.381 123,3%
Internet Banda Estreita 43.852 -62,5% 21.436 43.852 -62,5%
Total Acessos @ 283.232 80,1% 358.963  283.232 80,1%
PSTN/RDIS 153.318 76,2%  194.759  153.318 76,2%
ULL ADSL 117.533 80,6% 152.614 117.533 80,6%
Wholesale ADSL 12.381 123,3% 11.590 12.381 123,3%
Centrais Desagregadas com Transmissao 138 13,8% 150 138 13,8%
Centrais Desagregadas com ADSL2+ 134 10,4% 142 134 10,4%
Acesso Directo como % Receitas de Clientes 67,9% 5.2pp 78,9% 63,3% 12.4pp
Total Trafego Voz (000 Min.) ® 358.721 27,4%  384.789 1.078.548 13,1%
Total Trafego Internet
Banda Estreita ('000 Min.) 48.429 -62,2% 22.435 187.998 -61,5%
Banda Larga (‘000 Gigabytes) 2.918 101,1% 5.057 7.433 111,9%
Colaboradores 174 12,1% 164 174 12,1%

(1) Servicos reportados de acordo com o critério de " unidade geradora de receita" desde o 1T07; (2) Critérios de reporte de acordo com a metodologia Anacom: servigos RDIS
aquivalentes a 2 ou 30 acessos consoante sejam acessos basicos (BRI) ou primarios (PRI); Acessos nédo incluem servigos de voz indirecta e de banda estreita nem servicos de dados e
de wholesale; (3) Inclui trafego grossista e retalhista.
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Iniciativas de Crescimento

Durante o 3T07, a Sonaecom Fixo continuou o enfoque na sua oferta de banda larga, reforcada pela
inclusdo do IPTV e Home Video, de forma a proteger o preco, reduzir niveis de abandono e aumentar
a fidelizac&@o na sua base de acesso directo. No trimestre, a Sonaecom Fixo continuou a desenvolver a
sua oferta de Triple Play, introduzindo novos canais de TV e alargando o ndmero de servigos na sua
oferta de IPTV.

Base de Clientes

Durante o 3T07, a Sonaecom Fixo completou a aquisicdo da Tele2 Portugal e da base de clientes
residenciais e SoHo da Oni, o que teve um impacto de 371,8 mil servigos adicionais, dos quais 111,1
mil s&o servicos de acesso directo.

No final do 3T07, o nimero de servicos prestados pela Sonaecom Fixo totalizava 798,5 mil, um
aumento de 115,2% (15,0% excluindo as aquisi¢cbes recentes) face ao 3T06. O total dos servicos de
acesso directo representa 59,1% da base de clientes da Sonaecom Fixo, no 3T07, (84,5% excluindo
aquisi¢cBes recentes), face a 68,4% no 3T06. A taxa média de activacdo mensal de servicos directos foi
de, aproximadamente, 8 mil servicos no 3TO7 e a média de activacdo mensal de acessos ULL alcancou
0s 3,5 mil.

Trafego

No 3T07, o trafego de voz da Sonaecom Fixo aumentou 27,4% para 457,1 milhées de minutos face aos
358,7 milhdes de minutos registados no 3T06, resultado do aumento tanto no trafego de retalho
(58,9%) como no trafego de operadores (10,9%). O aumento do trafego de retalho resultou do
crescimento do trafego de voz directo (67,2%) e indirecto (43,5%). Excluindo as aquisi¢des recentes,
o total de trafego de voz aumentou 12,1%, suportado pelo crescimento de 23,2 % do trafego de
retalho.
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5.2. Indicadores financeiros
tilhdes de euros

SOMAECOM FIXO CONSOLIDADC - DEMOMST., DE RESULTADOS A OT 08 1TO7 W0
Volume de Megdcios 27 6% 56.7 21.5%
Receitas de Servigo 27.8% fe,5 22,38
Receitas de Clientes 48,0% 78,3 M,E%
Receitas de Aceszo Directo 09,4% 22,4 57,0%
Feceitas de Acesso Indirecto 28,1% 5,2 -18,0%
Qutros 10, 7% 0,8 TE,9%
Receitas de Operadores 11,0% 28,2 14,4%
wendas de Equipamento -6, 8% 0,2 -F3,0%
Outras Receitas -10,3% 0.8 -21.1%
Custos Operacionais 20,9% 56.0 11.3%
Custo das vWendas 138,8% 0,2 -T1,6%
Interlizgagdo 29.2% 30,0 19,7%
Circuitos Alugados e Qutros Custos de Operacio de Rede 3M,2% 8,3 15,7%
Custos com Pessoal 1,3% 2,3 -1,8%
tarketing e vendas -158,1% 5,5 -16,0%
Servigos subcontratados ! 17,5% a1 £, 3%
Despesas Gerais e Administrativas -3, 9% 2,1 1,1%
Cutros Custos Operacionais 4,0% 0,4 48,08
Provisdes e Perdas de Imparidade 158,3% 0,2 -
Margem de Servico © 26.,2% 26,6 25,3%
targem de Servigo (%) -0,6pp 47,0% 1,1pp
EBITDA - 0.5 -
targern EBITDA (%) 4,1pp 0,9% &,9pp
Custos com a Oferta Piblica de Aquisicdo P! - 0,0 -
Depreciacies e Amortizacles 27.5% 4,9 24,3%
EBIT - -4.4 -29.3%
Resultados Financeiros -03.7% -0.9 -52.4%
Proveitos Financeiros &1,%9% 0,1 A7, 9%
Custos Financeiros a2, 7% 1,0 B2,2%
EBT - 5.3 -31.7%
Resultado de Imposto - 0,0 -
Resultado Liquido -119.5% -5.3 2.3%
CAPEX Operacional 57, 0% 13,7 60, 3%
CAPEX Operacional como % Wolume de Megdcios 2.2pp 24,2% 4.8pp
EBITDA - CAPEX Operacional 3,2% -13,2 -6,9%
CAPEX Total - 14,2 -
FCF 150 - 2,8 -7 ,0%
Divida Bruta 49,0% 98,1 49,0%
Divida Liquida 46,1% 97,5 46,1%
Divida LiguidasEBITDA dltirmos 12 meses 36,7 £0,9 % 35,7x
EBITDAS Juras 1,4% 0,5 % 4.1%
Divida ¢ [Diwida + Capital Prdprio) -0,9pp 89,0% -0,9pp

1) Serwigos Subcontratados = Servigo ao Cliente, Consultores e Subcontratos; (2) Margem de Servigo = Receitas de Servigo menos Custos de Inteligagdo; (3) Débit
1a sonascom 5GPS dos custos relacionados com a Oferta Pdblica de Aquisigdo; (4) Capex Operacional exclui Inwestimentos Financeiros e Prowisdes par
Jesmantelamento de sites e outroz investimentos ndo operacionais; (6) FCF apos Custos Financeiros e antes de Fluxos de Capitais e Custoz de Emizzdo d
‘mpréstimos.

Volume de Negécios

O Volume de Negdcios do 3T07 foi de 66,9 milhSes de euros, um aumento de 27,6% face ao 3T06,
devido, essencialmente, ao aumento significativo de 48,0% nas receitas de clientes, originado por um
crescimento das receitas de acesso directo em 59,4%.

De notar que, desde Setembro, os resultados da Sonaecom Fixo incluem a contribuicdo da Tele2
Portugal e dos clientes da Oni. No 3T07, a contribuicdo em termos de receitas destas operagdes foi
de 5 milhdes de euros. Excluindo esta contribuic@o, as receitas de servico teriam aumentado 18,2%,
quando comparadas com o 3TO06.
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As receitas de acesso directo representaram 73,1% das receitas de clientes do trimestre, uma
diminuicdo de 5,2pp face ao trimestre anterior, resultado da inclusédo, desde Setembro, dos clientes
da Tele2 Portugal e da Oni.

Os servigos de mass calling, durante o trimestre, contribuiram com 7,1 milhdes de euros de receitas,
um aumento de 5,1 milhdes de euros face ao 3T06.

EBITDA

A Sonaecom Fixo gerou um EBITDA recorde no valor de 3,6 milhdes de euros, face aos 0,6 milhdes de
euros positivos do 3T06, gerando uma margem de 5,4%. Esta melhoria é maioritariamente explicada
pelo aumento da dimenséo de base de clientes ULL, conseguida através de crescimento organico, que
tem vindo a contribuir positivamente para os resultados desde o segundo semestre de 2006. Os
clientes da Tele2 Portugal e da Oni prestaram, tal como esperado, um contributo marginalmente
negativo para o EBITDA do trimestre.

Os custos operacionais da Sonaecom Fixo aumentaram 20,9% face ao 3T06, reflectindo a consolidagéo
da Tele2 Portugal, os custos associados aos clientes adquiridos a Oni e o esfor¢co de desenvolvimento
e expansdo do negocio de acesso directo de banda larga: (i) os custos de interligacdo aumentaram
29,2% devido ao aumento do trafego de voz directa, no 3T07, face ao 3T06 e, por outro lado, devido
ao aumento das mensalidades de ULL, gerado pelo aumento do niimero de clientes de acesso directo,
ndo obstante a margem de servico ter aumentado 26,2% para os 31,5 milhdes de euros, gerando uma
margem de 47,2%; (ii) os custos de circuitos alugados e outros custos de rede aumentaram 31,2%,
essencialmente como resultado do maior volume de circuitos e dos custos de manutencdo mais
elevados, relacionados com o aumento do nimero de equipamentos e de centrais desagregadas; (iii)
0s custos com o pessoal aumentaram 1,3%, reflectindo os custos dos colaboradores da Tele2 Portugal,
desde Setembro; (iv) os custos de servigos subcontratados e de despesas gerais e administrativas
cresceram 11,9%, devido ao aumento da base de clientes; e (v) apesar da diminuicdo de 15,1% dos
custos com marketing e vendas, ndo obstante o elevado nimero de clientes adquiridos no trimestre.

6. Publico

O Publico continuou a apostar na implementacdo da sua nova estratégia, sustentada no novo formato
a cores do jornal e suplementos totalmente redesenhados, lancados em meados de Fevereiro de 2007
e no redimensionamento da estrutura de custos. A dindmica do mercado tem sido, contudo, bastante
severa para 0s jornais pagos, tendo a circulagdo® decrescido 2,6% e as receitas de publicidade de
Janeiro a Agosto aumentado 1,4%° (nameros relativos a espaco publicitario calculado a precos de
tabela. O acrescido nivel competitivo, em 2007, tem levado a pratica de maiores descontos vs 0s
anos anteriores) face ao periodo homoélogo do ano anterior, todavia as receitas de publicidade dos
Jornais gratuitos mais do que duplicaram. No entanto, os principais desafios do Publico sdo aumentar
a circulacédo e as receitas de publicidade, uma importante linha de receita para que o negocio de
media seja sustentavel e lucrativo.

6.1. Indicadores operacionais
PUBLICO - INDICADORES OPERACIONAIS 3Tos AOTI08 2707

ooy
Circulagdo Média Mensal Paga ! 44,193 -4,1% 44,282 -3,7%
Quota de Mercado de Publicidade (%) ) 14,5% -1.6pp 13,9% -1.7pp
Colaboradores 334 17, 4% 260 -7, A%

(1) Walor estimadao, actualizado no trimestre seguinte; (2) 3TO7 = Acumulado a dgosto

Durante o 3T07, confirmaram-se 0s sinais positivos registados na circulagdo verificados no final do
2T07 (ultima informacé&o disponivel), uma vez que a quota de mercado da circulacédo paga do Publico
no trimestre foi de 12,7%, um aumento de 0,8pp quando comparada com o 4T06, o Ultimo trimestre
com o “velho” jornal, mostrando que a reestruturacdo do produto foi bem recebida pelos
consumidores. No entanto, a circulacdo registou um decréscimo de 4,1% quando comparada com o
3T06 e de 4,3% quando comparada com o trimestre anterior, em consequéncia da continua reducao
da dimensdo do mercado da imprensa paga, mas também como resultado das pressées competitivas
impostas pelos jornais de distribuicdo gratuita. A quota do Publico no mercado de publicidade

2Fonte: APCT, 1507 vs 1S06 (dltima informag&o disponivel)
% Fonte: Marktest/Mediamonitor
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comecou a sentir alguma pressdo, atingindo os 13,7% no final do 3T07, 1,7pp comparativamente ao
3T06.

O site online do Publico continuou a ser lider em termos de visitas Unicas e paginas visitadas em
Portugal, verificando-se uma aceleragéo da integracdo das estruturas online e offline no trimestre. A
publicidade online, embora ainda pouco representativa para compensar a quebra da publicidade dos
jornais, quase duplicou quando comparada com o 3T06, com o Publico.pt a alcancar um EBITDA
positivo pelo terceiro trimestre consecutivo.

6.2. Indicadores financeiros

Milhdes de euros

PUBLICO CONSOLIDADO-DEMONSTRAGAO DE RESULTADOS 3T06 107/06 2707 9M06 y.0.y
Volume de Negdcios 8,16 -14,8% 9,48 27,42 -13,9%
Vendas de Publicidade @ 3,34 -10,6% 3,91 11,21 -9,8%
Vendas de Jornais 3,06 -3,6% 3,24 9,20 -1,6%
Vendas de Produtos Associados 1,76 -42,1% 2,33 7,01 -36,6%
Outras Receitas 0,03 80,0% 0,04 0,22 -25,0%
Custos operacionais 11,39 -27,0% 10,19 33,44 -19,6%
Custo das Vendas 2,21 -34,4% 2,98 8,17 -24,9%
Custos com Pessoal 4,97 -42,8% 2,91 12,26 -29,9%
Marketing e Vendas 0,68 21,6% 1,06 2,12 8,8%
Servicos Subcontratados @ 2,62 -3,5% 2,52 8,32 -7,2%
Despesas Gerais e Administrativas 0,91 -27,0% 0,71 2,55 -17,2%
Outros Custos Operacionais 0,00 100,0% 0,00 0,02 -50,0%
Provisdes e Perdas de Imparidade 0,03 - 0,06 0,08 -
EBITDA -3,22 52,0% -0,74 -5,88 41,1%
Margem EBITDA (%) -39,5% 17,23pp -7,8% -21,5% 6,8pp
Depreciacdes e Amortizacdes 0,18 -2,3% 0,17 0,59 -12,8%
EBIT -3,40 49,4% -0,91 -6,47 38,5%
Resultados Financeiros -0,09 -1,1% -0,06 -0,21 10,2%
Proveitos Financeiros 0,00 -50,0% 0,00 0,00 -25,0%
Custos Financeiros 0,09 0,0% 0,07 0,21 -10,5%
EBT -3,49 48,1% -0,97 -6,68 37,6%
Resultado de Imposto 0,00 -100,0% -0,01 -0,01 -14,3%
Resultado Liquido -3,49 48,0% -0,98 -6,69 37,6%
CAPEX Operacional ® 0,03 157,1% 0,17 0,17 197,0%
CAPEX Operacional como % Volume de Negdcios 0,3% 0.7pp 1,8% 0,6% 1.5pp
EBITDA - CAPEX Operacional -3,25 50,2% -0,91 -6,05 34,5%
CAPEX Total 0,03 157,1% 0,17 0,17 197,0%
FCF @ 3,18 57,8% 1,71 6,14 -4,3%
Divida Bruta 9,73 -25,7% 5,87 9,73 -25,7%
Divida Liquida 9,66 -26,4% 5,77 9,66 -26,4%
Divida Liquida/EBITDA ultimos 12 meses -1,7x 0,6x -0,7x -1,7x 0,6x
EBITDA/Juros -36,2 x 18,6x -11,9 x -29,9 x 10,5x
Divida / (Divida + Capital Préprio) 1572,1% -1293,8pp 192,3%  1572,1% -1293,8x

(1) Inclui conteldos; (2) Servigos Subcontratados = Servico ao Cliente, Consultores e Subcontratos; (3) Capex Operacional exclui Investimentos Financeiros e Provisdes para
desmantelamento de sites e outros investimentos nédo operacionais; (4) FCF apds Custos Financeiros e antes de Fluxos de Capitais e Custos de Emissdo de Empréstimos.

Durante o 3T07, o volume de negocios diminuiu 14,8% para 7,0 milhdes de euros comparativamente
aos 8,2 milhdes de euros do 3T06. Todas as linhas de receita decresceram face ao ano anterior: (i) a
reducdo das vendas de produtos associados de 42,1%, explicada pelo aumento da concorréncia e pela
saturacdo do mercado; (ii) a reducédo de 10,6% nas vendas de publicidade, e (iii) as vendas de jornal
reduziram 3,6% comparativamente ao 3T06.

O EBITDA foi negativo em 1,55 milh&es de euros, o pior trimestre de 2007 (efeito sazonal que ocorre
habitualmente no terceiro trimestre), apresentando contudo uma melhoria de 52,0% face ao 3T06
gue incluia provisdes para indemnizac@es. De acordo com o plano de reestruturacédo, os custos com
pessoal baixaram 12,8%, (excluindo as indemnizac¢des contabilizadas no 3T06), relativamente ao
mesmo trimestre do ano anterior, e as despesas gerais e administrativas e servicos contratados
baixaram 9,3% em comparacdo com o 3T06, em resultado do plano de reestruturagdo implementado
no segundo semestre de 2006.
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7. Software e Sistemas de Informacao (SSI)

A SSI continuou a apresentar bons resultados operacionais e financeiros, através de uma boa
performance da WeDo com enfoque na expansdo da sua base de clientes e respectivos projectos em
implementacéo, através do seu produto de Revenue Assurance (RAID). Com a aquisicdo da CAPE
Technologies, a WeDo tornou-se a lider mundial no segmento de Revenue Assurance para o sector das
telecomunicac®es.

7.1. Indicadores operacionais

S5 - INDICADORES OPERACIONAIS aTae AOT06 2TarY HAIE e W0
Receitas de Servico IT/Colaboradores i [ 000 euros) 26,8 £, 5% 27,8 Ti,0 a2,5 1,5%
Wendas de Equipamento como % Volume Megécios 2 38,6% 5.8pp 42,1% 31,1% 40,0% 0.6pp

Wendas de Equipamentuitolahnradnrm[ 000 euros) 535,2 32,9% 29,8 1.736,4 1.736,4
EBITDA/ Colaborador [ 000 euros) 2,4 £9, 6% 4.2 8,6 8,1
Colaboradores 331 14,2% 353 643 331

{1} Excluindo colaboradores dedicados a Wendas de Equipamentoy (2) Bizdirect; (P Walores Pro-Forma exciuindo a contribuicdo da Enabler no 1306 e a mais walia de
25,3 milhdies de euros obtida com a venda da Enabler no 1506,

A produtividade na SSI melhorou significativamente com as receitas de servigos IT por colaborador a
atingirem os 28,6 mil euros no 3T07, 6,5% acima do valor do 3T06, assim como as vendas de
equipamento por colaborador a aumentaram 32.9% para os 0,7 milhdes de euros no 3T07. O nimero
de colaboradores aumentou em 47 para os 378, face ao 3T06, resultado (i) do lancamento da
Saphety, uma empresa criada a partir da Sonaecom Fixo, em Dezembro de 2006; (ii) da consolidacéo
da Tecnoldgica, uma empresa adquirida pela WeDo no 2T07; e (iii) da necessidade de maior nimero
de consultores internos para suportarem o aumento no nivel de actividade.

A WeDo continuou a reforcar a sua presenca internacional, adquirindo duas novas contas durante o
3T07, para a implementacgdo da sua solugcdo RAID com a Banglalink no Bangladesh, e a Wind Hellas na
Grécia, ambas do Grupo Orascom. O nimero de novas grandes contas obtidas em 2007 é agora de 9,
mais 6 do que as obtidas no periodo homélogo do ano anterior.

No final do trimestre, a WeDo adquiriu a Cape Technologies, uma empresa com sede na Republica da
Irlanda, com 120 colaboradores e que opera no mercado internacional na area de sistemas de
informacao para a industria das telecomunicag6es. O valor da transac¢éo foi de 17 milhdes de euros,
acrescido de um valor de 3 milhdes de euros, que ficard dependente da concretizacdo de um
conjunto de objectivos pré-acordados. Com esta aquisicdo a WeDo tornou-se na lider mundial no
software de integracdo de Revenue Assurance, possuindo hoje 370 colaboradores distribuidos por 11
escritdrios em todo mundo e com uma carteira de 45 clientes distribuida por 35 paises.
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7.2. Indicadores financeiros
tilhdes de euros
551 COMSOLIDADO - DEMOMST. DE RESULTADOS
Volume de Negdcios
Receitas de Servigo
Wendas de Equipamento

L0706 2TO7 IMA06
35.3% 17,82 61,30
22,5% 10,32 42,32
55, 6% 7,50 19,06

50,0% 0,05 27,06
30.,5% 16,35 58,22
62,6% 7,19 18,33
14,0% 4,89 20,94

Outras Receitas

Custos operacionais
Custo das Wendas

Custos com Pessoal

tharketing e Wendas -16,4% 0,30 0,68
Servigos subcontratados i 5, 8% 2,33 10,68
Despesas Gerais e Administrativas 1,7% 1,82 7.4
Outros Custos Operacionais -34, 8% 0,02 0,18
Provisdes e Perdas de Imparidade - .05 0,24

EBITDA
targemn EBITDA [%)

93.2% 1.48 29,99
2,2pp 8,3% 48,9%

Depreciacies e Amortizagies 65,2% 0,37 1,14
EBIT 110 4% 1,11 28,84
Resultados Financeiros - 0,20 .48
Proveitos Financeiros - 0,23 0,67
Custos Financeiros 138,9% 0,04 0,19
EBT - 1,31 29,33
Resultado de Imposto - -0,71 -0,97
Resultade Liquido o060 2836
CAPEX Operacional @ 21,6% 0,10 0,47
CAPEX Operacional camo % volume de Megdcios -0.4pp 0,6% 0,8%
EBITDA - CAPEX Operacional 117,6% 1,38 29,52
CAPEX Total 12,2% 2,50 0,47
FCF @ - 1,47 24,35
Divida Bruta : 0,18 o1 o041 7,854 .
Divida Liquida - -12,47 -34,53

Divida Liquida/EBITDA Oltimos 12 meses
EBITDAS Juros 177,44 295,6 % 2.725,9 % 244.0 %
Diwida £ [Diwida + Capital Préprio] 11,6pp 0,3% 0,2%
{11 Servigos Subcontratados = Servigo ao Cliente, Consultores e Subcontratos; (2) Capex Operacional exclui Inwestimentos Financeiros e ProwisSies para

1,6% 2,4 x -1,1 %

desmantelamento de sites e outros investimentos ndo operacionais; (3) FCF apds Custos Financeiros e antes de Fluxos de Capitais & Custos de Emissdo de
Empréstimos; () Walores Pro-Forma excluindo a contribuicdo da Enabler no 1504 & a maiz walia de 25,3 mihdes de euros obtida com & wenda da Enabler no 1508,

O volume de negécios da SSI no 3TO7 aumentou 35,3%, para os 20,6 milh8es de euros, quando
comparado com o 3T06, como resultado dos aumentos das vendas de equipamentos, de 55,6% para
9,2 milhdes de euros, e do aumento das receitas de servigos, 22,5% acima do trimestre homélogo,
resultando essencialmente de um aumento de 21,9% das receitas de servico da WeDo. No 3T07, as
vendas de equipamentos representaram 44,4% do volume de negdécios, um aumento de 5,8pp,
comparativamente aos 38,6% registados no 3T06.

O EBITDA da SSI, no 3T07, totalizou 1,53 milhSes de euros, um aumento de 93,2% face ao 3T06,
explicado pelo aumento das receitas e uma maior eficiéncia na gestdo da base de custos alcangada
este trimestre, que se excluidos os custos dos produtos vendidos, cresceram 10,3%, apesar do
crescimento nas receitas de servico de 22,5%. Todas as empresas do SSI, com a excepcdo da Saphety
s6 incluida na SSI no 1T07, contribuiram positivamente para este desempenho, em particular a WeDo,
cujo EBITDA aumentou 75,4%, gerando uma margem EBITDA de 15,9% no 3T07, (15% até ao
momento).

O FCF do 3T07, excluindo a aquisicdo da Cape Technologies, foi positivo em 1,8 milhdes de euros,
abaixo dos 2,5 milhdes de euros registados no 3T06, devido a uma deterioracdo no fundo de maneio
que nao foi totalmente compensada pelo maior EBITDA.

17



SONAECOM RESULTADOS CONSOLIDADOS 3T07/JULHO - SETEMBRO (n&o auditados) ¥SONAECOM

8. Aspectos regulatérios
De seguida enumeramos alguns dos principais acontecimentos regulatérios ocorridos no 3T07.

e A ANACOM publicou o relatério da consulta relativa Quadro Nacional de Atribuicdo de Frequéncias
para 2007 (QNAF2007). No &mbito deste relatério manifestou a intengcdo de promover a entrada
de um novo operador moével a operar na banda dos 450 MHz;

¢ No 3TO07, foram colocados em consulta publica os documentos relativos a introducéo da televisdo
digital terrestre (TDT) em Portugal. Nessa consulta publica a ANACOm manifesta a intencéo de
promover os projectos de regulamento dos concursos para a atribuicdo de frequéncias
destinadas: i) primordialmente, a transmissao de servicos de programas televisivos de acesso nao
condicionado livre; ii) a servigos de programas de acesso ndo condicionado com assinatura ou
condicionado. De acordo com o calendario previsto, a decisdo final devera tomada até ao final do
2T08.

9. Desenvolvimentos corporativos

e Em 24 de Agosto 2007, a Autoridade da Concorréncia publicou a decisé@o final relativa a
aquisicéo da base de clientes residenciais e SoHo da Oni. Os termos desta aquisi¢do estavam
dependentes do numero final de clientes a serem transferidos da Oni, nimero esse que
diminuiu, dai que o montante final da aquisicdo tenha sido ajustado dos inicialmente
previstos 25 milhSes de euros, para os 20 milhdes de euros. No 3T07, foi liquidado o
montante equivalente a 75% do valor global;

e Em 4 de Setembro 2007, a Autoridade da Concorréncia publicou a decisdo final relativa a
aquisicdo da Tele2 Portugal. No 3T07, a Sonaecom liquidou 90% do montante global da
aquisicdo, o que correspondeu a 14,4 milhdes de euros;

e Em 28 de Setembro 2007, a WeDo Consulting - Sistemas de Informacdo, S.A., anunciou a
aquisicdo da totalidade do capital social da Cape Technologies Limited, uma sociedade com
sede na Republica da Irlanda, com 120 colaboradores e uma actividade internacional na area
dos sistemas de informac&o para a industria de telecomunica¢gfes. O montante global desta
aquisicdo foi de 17 milhdes de euros, acrescido de um valor adicional até 3 milhdes de euros,
sujeito ao cumprimento de determinados objectivos. Com esta aquisicdo, a WeDo torna-se no
lider mundial do mercado de software integrado orientado para o sector de Revenue
Assurance, com 370 colaboradores distribuidos por 11 paises e uma carteira de 45 clientes
presentes em 35 paises.

e Durante o 3T07, a Sonaecom deu inicio ao processo de fusdo das divisdes de
telecomunicagBes movel e fixo. Esta operagdo, ja aprovada pela Anacom e pelo MOPTC,
representa uma reorganizagdo interna que ndo € mais do que o desenvolvimento natural da
nossa estratégia integrada de telecomunicagbes e que (i) reforca a nossa estratégia de
crescimento tanto em termos organicos como ndo-organicos; (ii) melhor posiciona a empresa
para a antecipacéo e reaccdo as tendéncias do mercado que apontam, cada vez mais, para a
convergéncia fixo-maovel; (iii) proporciona o desenvolvimento de novos produtos e servigos; e
(iv) possibilita uma maior eficiéncia operacional e de contencéo de custos.

18



SONAECOM RESULTADOS CONSOLIDADOS 3T07/JULHO - SETEMBRO (néo auditados) ¥SONAECOM

10. Informagéo adicional

Divida nominal liquida consolidada antes da aplicac@o da IAS 39
Milhdes de euros
DiVIDA NOMINAL CONSOLIDADA 3706 A Q07/06 2707

y.0.y
Divida Bruta 479,2 -31,5% 478,0 -31,5%
Liquidez 114,9 -87,9% 125,9 -87,9%
Divida Liquida 364,3 -13,7% 352,0 -13,7%
Divida Liquida/EBITDA dltimos 12 meses 2,0x 0.1x 1,9x 0.1x
Divida / (Divida + Capital Préprio) 39,8% -13.1pp 34,4% -13.1pp

Reconciliagdo da divida liquida consolidada
Milhdes de euros

DIVIDA LIQUIDA CONSOLIDADA Divida @ Suprimentos  Liquidez
Divida Agregada 327,8 538,0 77,8
Optimus 3,0 208,3 6,0
Sonaecom Fixo 16,3 117,8 3,3
Plblico 0,0 7,2 0,1
ssl 0,0 7,5 4,5
Sonaecom SGPS @ 308,5 4,9 57,3
Outros 0,0 192,4 6,6
Intragrupos 0,0 538,6 63,9

Optimus 0,0 208,3 2,4
Sonaecom Fixo 0,0 117,8 0,0
Plblico 0,0 7,2 0,0
SSI 0,0 7,5 2,1
Sonaecom SGPS 0,0 5,4 53,2

Outros 0,0 192,4 6,3
Total 327,8 -0,6 13,9

(1) Divida = Empréstimos Bancarios mais Outros Passivos Financeiros; (2) Os Suprimentos sdo Aplicagdes de Tesouraria efectuadas pelas empresas operacionais (Intragrupo de
Liquidez das empresas operacionais).
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Este documento pode conter informacdes e indicacGes futuras, baseadas em expectativas actuais ou em opinides
da gestdo. Indicacdes futuras sdo indicacdes que nado sdo factos historicos.

Estas indicacdes futuras estdo sujeitas a um conjunto de factores e de incertezas que poderdo fazer com que os
resultados reais difiram materialmente daqueles mencionados como indicacdes futuras, incluindo, mas ndo
limitados, a alteragbes na regulagdo, sector das telecomunicagdes, condi¢cGes econdmicas e alteragdes da
concorréncia. Indicagdes futuras podem ser identificados por palavras tais como ‘“acredita”, “espera”,

“antecipa”, “projecta”, “pretende”; “procura”,

estima”, “futuro” ou expressdes semelhantes.

Embora estas indicagdes reflictam as nossas expectativas actuais, as quais acreditamos serem razoaveis, 0s
investidores e analistas sdo advertidos de que as informacdes e indicacdes futuras estdo sujeitas a varios riscos e
incertezas, muitos dos quais dificeis de antecipar e para além do nosso controlo, e que poderdo fazer com que
os resultados e os desenvolvimentos difiram materialmente daqueles mencionados em, ou subentendidos, ou
projectados pelas informacdes e indicagbes futuras. Todos sdo advertidos a ndo dar uma inapropriada
importancia as informag6es e indicagdes futuras. N6s nao assumimos nenhuma obrigagcao de actualizar qualquer
informacéo ou indicagdo futura.

Contactos para os Media e Investidores

Isabel Borgas
Responsavel pelas Relacdes Publicas

Tel: 351 93 100 20 20

Patricia Mendes
Responsavel pela Relagdo com Investidores

Tel: 351 93 100 2223

Sonaecom SGPS, SA

Rua Henrique Pouséo, 432 - 7° piso
4460-841 Senhora da Hora
Portugal
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