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0] Estas demonstragdes financeiras consolidadas sdo ndo-auditadas e foram preparadas de acordo
com as Normas Internacionais de Relato Financeiro ("IAS/IFRS"), emitidas pelo International
Accounting Standards Board ("IASB"), tal como adoptadas pela Unido Europeia;

(ii) A Enabler foi vendida a 30 de Junho de 2006 e, de forma a facilitar as comparagfes do 1T07
com o ano anterior, os valores do 1T06 sdo pré-forma (1T06), de forma a excluir a
contribuicdo da Enabler para os Resultados Consolidados da Sonaecom e da divisdo de Software
e Sistemas de Informacao (SSI) durante o 1T06 (ndo auditados). Todas as comparacdes, quando
indicado, sdo realizadas com base nos valores pré-forma;

(iii)  Os resultados do 4T06 incluem custos com a Oferta Publica de Aquisicdo langada sobre a
Portugal Telecom (PT) e, de forma a isolar estes custos ndo recorrentes da performance
operacional do trimestre, os valores do 4T06 foram ajustados (4T06"). Todas as comparagdes,
quando indicado, sdo realizadas com base nos valores ajustados.
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1. Mensagem de Paulo Azevedo, CEO da Sonaecom

E com satisfacdo que apresento os resultados do 1707, que reflectem progressos continuos
na procura de crescimento das nossas empresas de telecomunicagfes. Durante o 1T07, o
volume de negocios consolidado aumentou em 4,5% e as receitas de clientes cresceram
8,5%, face ao 1T06®, como resultado do crescimento dos novos produtos méveis, incluindo

0s servicos de acesso a internet e os nossos produtos convergentes fixo-movel, e do
crescimento dos nossos servigos fixos de acesso directo de banda larga.

Em relacdo as nossas empresas de telecomunicacgdes, a Optimus aumentou a sua base de
clientes activos em 12%, para os 2,1 milhdes, num ambiente de mercado muito
competitivo. A Sonaecom Fixo continuou a desenvolver o seu servigo de Double Play de voz
e Internet de banda larga, aumentando a sua base de clientes de acesso directo em 70,5%,
e introduzindo, no final do trimestre, melhorias significativas nas suas ofertas ao nivel de
velocidade, preco e servicos de TV e Home Video.

No que concerne aos nossos outros negoécios, o Publico completou o seu plano de re-
estruturacdo, tendo alcancado significativas poupancas anuais de custos e, em Fevereiro,
langcou o novo Publico com novo formato e todo em cor. Enquanto o trimestre apresentou
uma deterioracdo em todas as linhas de receita, as tendéncias do apds langamento do novo
jornal sdo mais encorajadoras. A SSI continou a apresentar resultados sélidos, com uma
melhoria da sua rentabilidade operacional e com uma performance positiva da WeDo, a
gual alcangou um nivel significativo de novos projectos por parte de clientes internacionais.

Em Marco de 2007, ap6s o bloqueio da nossa oferta publica de aquisicdo sobre a PT,
vendemos as 11,3 milhGes de accdes detidas, as quais representavam cerca de 1% do seu
capital social, gerando uma mais valia de 2,5 milhdes de euros. Em consequéncia desta
transaccéo, deixamos de ter qualquer posi¢cao accionista na PT.

Continuaremos a lutar por melhorias regulatorias e concorrénciais no sector de
telecomunicagBes Portugués, as quais foram publicamente anunciadas pelo Governo e
reguladores, mas que, até ao momento, ndo foram materializadas de nenhuma forma. E
particularmente importante garantir que a separagdo da PTM é implementada de uma
forma verdadeiramente independente, e que a rede de cobre é dividida num negécio de
rede e de retalho, totalmente separados.

Em linha com as prioridades definidas no ano passado, para o ano de 2007 planeamos
apostar no crescimento da nossa base de clientes, através de um investimento adicional nas
nossas marcas e em novos produtos, de uma expanséo da cobertura e capacidade das nossas
redes moével e fixa e através de uma exploracdo continua de novas oportunidades de
mercado e da antecipagao das necessidades dos consumidores, através da inovacgao.

Na Optimus, acreditamos que ha uma oportunidade para aumentarmos ainda mais a nossa
taxa de crescimento, o que implicara, todavia, um aumento dos custos de aquisi¢cdo de
clientes para o ano.

Na Sonaecom Fixo, temos como objectivo a consolidacdo da transformacdo do nosso
negécio para um modelo de acesso directo de banda larga, baseado no crescimento da
guota de mercado de banda larga, através da expansdo e desenvolvimento dos nossos
servicos directos de banda larga, nomeadamente 0s nossos servi¢os de voz e internet com
acesso aos servigos de IPTV e Home Video.

Na SSI, pretendemos alcancar crescimento, quer no mercado portugués quer no mercado
internacional, através do crescimento da nossa base de clientes e de uma exploracéo de
novos mercados e oportunidades de negocio que sejam geradores de valor, incluindo
possiveis aquisices.

No Publico, ap6s o re-dimensionamento da nossa estrutura de custos fixos, ambicionamos
aumentar a rentabilidade através de um aumento da circulagdo, impulsionado pelo
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lancamento do novo formato do jornal e através de um aumento das receitas de
publicidade.

Ao nivel do Grupo, continuaremos a ambicionar eficiéncias ao nivel dos custos, a
implementac@o das melhores préaticas de governo das sociedades e eficiéncias ao nivel
financeiro e estaremos atentos a oportunidades de aquisi¢cdo, tanto ao nivel das nossas
empresas de telecomunicagdes, como da nossa divisdo de SSI.

A nomeacéo de Angelo Paupério, um dos directores mais séniores do Grupo Sonae, como o
novo CEO da Sonaecom, em parceria com a restante equipa de gestdo actual, a qual
acredito ser a melhor equipa de gestdo de telecomunica¢des em Portugal, € a prova do
compromisso da Sonae SGPS com 0 negocio e a garantia de criacdo de valor futuro para
todos os accionistas.

Em nome do Conselho de Administracdo, gostaria de apresentar um tributo a Belmiro de
Azevedo, o0 nosso presidente em término de funcgdes. A sua contribuicdo para o
desenvolvimento do nosso negécio foi imensa, ndo apenas em termos da orientagdo diaria
prestada a equipa de gestdo, mas também em termos de uma extraordindaria visédo, a qual
nos tem mantido sempre no caminho correcto.
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2. Principais indicadores

Durante o 1T07, a Sonaecom conseguiu sustentar o elevado nivel de crescimento da base de
clientes e receitas de clientes alcancadas no 4T06, nas suas empresas de telecomunicagées,
enquanto manteve um enfoque na contencdo de custos, apesar de um investimento
continuo em inovagdo no moével e em servigos de acesso directo.

Indicadores operacionais
PRINCIPAIS INDICADORES OPERACIONAIS 1T06
Optimus

A 07/06 4T06 AT/T

Clientes (EOP) ('000) 2.383,4 10,3% 2.601,9 1,1%

Clientes Activos 1.890,1 12,0% 2.058,4 2,8%

Dados como % Receitas de Servigo 13,4% 2,7pp 16,3% -0,3pp

Mou @ (min.) 113,7 2,3% 117,9 -1,3%

Sonaecom Fixo

Total Servicos © (EOP) 336.932 16,8% 380.729 3,3%
Directos 181.459 70,5% 281.541 9,9%

Acesso Directo como % Receitas de Clientes 56,9% 18,8pp 71,5% 4,2pp

Sonaecom

Colaboradores 2.278 -18,9% 1.871 -1,3%

(1) Clientes Activos com Receitas geradas nos ultimos 90 dias; (2) Minutos de Utilizagdo por Cliente por més; (3) Servicos ajustados de acordo com o critério de "
unidade geradora de receita".

= Optimus: Os clientes cresceram 10,3% para 2,6 milhdes no 1T07, comparados com 2,4
milhdes no final do 1T06; As receitas de dados representaram 16,0% das receitas de
servigo no trimestre, em comparagdo com 13,4% no 1T06.

= Sonaecom Fixo: Os servi¢os de acesso directo aumentaram 128 mil, de 181,5 mil no final
do 1T06 para 309,5 mil no final do 1T07. Quando comparado com o 4T06, 0s servi¢os de
acesso directo aumentaram 9,9%; as receitas de acesso directo representaram 75,7% das
receitas de clientes no 1T07, em comparagdo com 56,9% no 1T06.

= Sonaecom: O total de colaboradores diminuiu 18,9% face ao 1T06, reflectindo a venda da
Enabler em Junho de 2006 e o plano de reestruturagdo do Publico, o qual conduziu a uma
reducdo de mais de 80 colaboradores. Deduzindo os 310 colaboradores da Enabler no
1T06, o total de colaboradores da Sonaecom teria diminuido 6,1% no 1T07 quando
comparado com o 1T06, em linha com os esforcos para a obtencdo de uma estrutura
integrada e ganhos de produtividade.

Indicadores financeiros consolidados

Milhdes de euros

PRINCIPAIS INDICADORES FINANCEIROS CONSOLIDADOS 1706 1T06® A07/06  4T06 4T06® A T/T
Volume de Negécios 196,9 190,3 4,5% 212,0 212,0 -6,2%
Receitas de Servigo 179,5 173,0 5,9% 189,3 189,3 -3,2%
Receitas de Clientes 132,9 126,3 8,5% 141,2 141,2 -2,9%
Receitas de Operadores 46,7 46,7 -1,1% 48,1 48,1 -4,1%
EBITDA 39,0 38,1 -10,8% 33,1 33,1 2,7%
Margem EBITDA (%) 19,8%  20,0% -2,9pp 15,6% 15,6% 1,5pp
EBIT 6,5 5,7 - -33,3 -2,4 -10,2%
EBT 3,0 2,1 - -38,2 -7,3 6,8%
Resultado Liquido - Grupo @ 01 -0,3 - 40,4  -9,4 36,4%
CAPEX Operacional @ 32,0 32,0 -10,1% 52,4 52,4 -45,1%
CAPEX como % Volume de Negoécios 16,3% 16,8% -2,3pp  24,7% 24,7% -10,3pp
EBITDA - CAPEX Operacional 7,0 6,1 -14,6% -19,3 -19,3 -
CAPEX Total 36,1 36,0 -17,7% 54,4 54,4 -45,5%

Cash Flow Operacional @

-15,5  -14,0 -32,9% 18,9 18,9 -
FCF @ -18,8  -17,3 - 12,2 12,2 -

(1) Resultados Liquidos ap6s Interesses Minoritarios; (2) Capex Operacional exclui Investimentos Financeiros e Provisdes para desmantelamento de sites; (3) Cash

Flow Operacional = EBITDA - CAPEX Operacional - Variag&o de Fundo de Maneio - Items ndo Monetarios e Outros; (4) FCF alavancado apds Custos Financeiros e antes
de Fluxos de Capitais e custos de emissdo de empréstimos; (P) Valores Pro-Forma excluindo a contribuicdo da Enabler no 1T06; (A) Valores ajustados, excluindo
custos com Oferta Publica de Aquisigéao.

= As receitas de servico foram 5,9% acima do 1T06®, impulsionado pelo crescimento dos
novos produtos de banda larga e produtos convergentes da Optimus e dos servicos
directos de banda larga da Sonaecom Fixo, apesar do impacto das menores tarifas de
terminacdo movel e das menores tarifas de roaming in.

= As receitas de clientes aumentaram 8,5% no 1T07, quando comparadas com o 1T06®,
resultado do aumento de 20,2% na Sonaecom Fixo e de 6,1% na Optimus.

* O EBITDA diminuiu 10,8% para 34 milh6es de euros, principalmente devido a maior
subsidiacé@o de equipamentos e custos de circuitos alugados no 1T07.
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3. Resultados consolidados

3.1. Demonstracao de resultados consolidados

Milhdes de euros

DEMONSTRAGAO DE RESULTADOS CONSOLIDADOS 1706 1706 A07/06  4T06 4T06® A T/T
Volume de Neg6cios 196,9 190,3 4,5% 212,0 212,0 -6,2%
Optimus 141,2  141,2 1,1% 156,7 156,7 -8,9%
Sonaecom Fixo 44,5 21,4% 54,0 54,0 0,0%
Puablico 8,7 -17,8% 9,0 9,0 -20,1%
SSI 22,1 -3,7% 17,4 17,4 -13,9%
Outros & Eliminacdes -19,7  -19,7 -1,7%  -25,1 -25,1 20,3%
Outras Receitas 1,3 59,9% 2,4 2,4 -44,9%
Custos Operacionais 157,3 151,2 7,6% 179,0 179,0 -9,1%
Custo das Vendas 16,0 39,0% 29,7 29,7 -25,1%
Custos de Rede @ 63,7 7.3% 66,6 66,6 2,7%
Custos com Pessoal 27,0 1,1% 25,2 25,2 -7,0%
Marketing e Vendas 19,7 -3,3% 26,7 26,7 -28,8%
Servicos Subcontratados @ 16,7 -3,1% 15,6 15,6  -2,1%
Despesas Gerais e Administrativas 11,6 9,2% 12,1 12,1 -6,3%
Outros Custos Operacionais 2,6 2,6 19,5% 3,2 3,2 -2,6%
Provisdes e Perdas de Imparidade 1,9 1,9 93,3% 2,4 2,4 51,6%
EBITDA 39,0 38,1 -10,8% 33,1 33,1 2,7%
Margem EBITDA (%) 19,8% 20,0% -2,9pp 15,6% 15,6% 1,5pp
Optimus 44,4 44,4 -21,2% 34,5 34,5 1,4%
Sonaecom Fixo -4,5 -4,5 - 0,2 0,2 22,8%
Publico -1,9 -1,9 38,5% -2,9 -2,9 59,1%
SSI 1,9 1,1 7,2% 1,8 1,8 -32,9%
Outros & Eliminacdes -0,8 -0,9 -31,7% -0,5 -0,5 -154,3%
Custos com Oferta Publica de Aquisicédo 0,0 0,0 - 30,9 0,0 -
Depreciacdes e Amortizaces 32,5 32,4 13,0% 35,5 35,5 3,2%
EBIT 6,5 5,7 - -33,3 -2,4 -10,2%
Resultados Financeiros -3,5 -3,6 -16,4% -4,9 -4,9 15,1%
Proveitos Financeiros 1,9 1,8 - 1,5 1,5 -
Custos Financeiros 5,4 5,4 147,6% 6,3 6,3 110,8%
EBT 3,0 2,1 - -38,2 -7.,3 6,8%
Resultado de Imposto 2,2 2,5 -66,2% -2,1 -2,1 -
Resultado Liquido 5,2 4,6 - -40,3 -9,3 36,4%

Atribuivel ao Grupo 0,1 -0,3 - -40,4 -9,4 36,4%

Atribuivel a Interesses Minoritarios 5,1 5,0 -98,8% 0,1 0,1 -44,2%

(1) Custos de Rede = Interligacdo mais Circuitos Alugados mais Contetdos mais Outros Custos de Operagdo de Rede; (2) Servigos Subcontratados = Servigo ao
Cliente, Consultores e Subcontratos; (P) Valores Pro-Forma excluindo a contribuigédo da Enabler no 1T06; (A) Valores ajustados, excluindo custos com Oferta Publica
de Aquisigao.

Volume de negdcios

O volume de negécios consolidado no 1T07 foi de 198,9 milhdes de euros, 4,5% acima do
valor do 1T06®, apesar do efeito negativo das menores tarifas de terminacdo mével de 4,8
milhdes de euros e das menores tarifas de roaming in, na Optimus. As receitas de servico
aumentaram 5,9% para os 183,2 milhes de euros, em comparacdo com o 1T06®, tendo
como principais contributos para esta performance positiva: (i) um aumento das receitas de
servico da Sonaecom Fixo de 21,5%, originado por um forte crescimento das receitas de
operadores, de 22,8%, e das receitas de clientes, de 20,2%, as primeiras explicadas pelo
aumento do trafego de voz e circuitos alugados, e as Ultimas explicadas pela performance
do negécio de acesso directo; e (ii) o aumento das receitas de servico da Optimus em 0,9%,
com o crescimento de 6,1% das receitas de clientes a compensar o impacto negativo das
menores tarifas de terminagdo movel em receitas de operadores, pela segunda vez
consecutiva desde o inicio da reducéo programada destas tarifas.

Custos operacionais

No 1T07, embora o total de custos operacionais, excluindo o custo das vendas, tenha
apresentado um valor de 3,8% acima do registado no 1T06®, como percentagem das
receitas de servigo este valor representou uma melhoria de 1.6pp, alcangando os 76,6%,
comparado com 78,2% no 1T06®. Esta evolucdo é sobretudo explicada por: (i) maiores
custos de rede em 7,3% face ao verificado no 1T06®, resultado do aumento, em 27,7%, dos
custos de circuitos alugados e custos de energia e rendas associados ao alargamento da
rede 3G da Optimus e da rede de acesso directo da Sonaecom Fixo; aumento ndo
totalmente compensado pelos menores custos de manutencdo da rede em 14,6% , resultado
da negociacdo de preco dos servicos de subcontratacdo da rede da Optimus, finalizada
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durante o 1T06; e (ii) aumento das despesas gerais & administrativas em 9,2%, explicado,
sobretudo, pelo incremento da base de cliente p6s pagos na Optimus e consequente maior
necessidade de servicos de facturacéo e despesas associadas. Os custos das vendas foram
superiores em 39% face aos valores registados no 1T06®, resultado do desconto de 3,5
milhdes de euros de fornecedores de equipamento obtido pela Optimus, no 1T06, e dos
maiores custos de subsidiacdo, incorridos no trimestre, associados ao crescimento de
clientes na Optimus.

Os custos de marketing e vendas diminuiram 3,3%, em comparacdo com o 1T06®,
diminuicdo explicada pelo menor esforco promocional e pelo menor valor de comissdes
pagas no trimestre, na Sonaecom Fixo, o ultimo devido a menor taxa de aquisicdo de
clientes no 1T07. Esta evolucdo mais do que compensou 0s maiores custos de marketing e
vendas na Optimus. Os custos com servigos subcontratados diminuiram 3,1%, devido aos
menores custos com os servigos de suporte ao cliente na Optimus.

As provisdes e perdas de imparidade aumentaram para 3,6 milhdes de euros, no 1T07, face
ao valor de 1,9 milhdes de euros registado no 1T06®, devido ao reforco de provisdes para
cobranca duvidosa na Sonaecom Fixo, referente ao seu negdcio grossista, ndo obstante a
reducdo em 68,0% das provisdes para depreciacdo de existéncias na Optimus.

EBITDA

O EBITDA consolidado foi de 34,0 milhdes de euros no 1T07, gerando uma margem de
17,1%, valores comparaveis com um EBITDA de 38,1 milhdes e uma margem de 20,0%, no
1706®. Esta evolucéo foi o resultado de uma menor contribuicdo de EBITDA por parte da
Optimus, ndo obstante a boa performance do EBITDA da Sonaecom Fixo e da SSI: (i) a
Optimus gerou um EBITDA de 35,0 milhdes de euros, em comparagdo com 44,4 milhdes de
euros no 1T06, reflectindo sobretudo o desconto obtido de fornecedores de equipamento,
no 1T06, as menores tarifas de terminacdo mével e os maiores custos de subsidiacdo
incorridos no 1T07; apesar da evolucdo positiva nas receitas de clientes resultante do
investimento efectuado em produtos convergentes e no acesso mével a Internet; (ii) o
EBITDA da Sonaecom Fixo foi positivo em 0,2 milhdes de euros, em comparagdo com um
valor negativo de 4,5 milhdes de euros registado no 1T06, reflexo do sucesso da estratégia
de investimento num modelo de acesso directo; e (iii) o EBITDA da SSI melhorou em 7,2%,
apresentando um valor de 1,20 milhdes de euros em comparagdo com o 1T06®, como
resultado das maiores receitas de servico e de uma melhor gestdo de custos e uma maior
eficiéncia da divisdo. O EBITDA do Publico foi negativo em 1,2 milhdes de euros, uma
melhoria em comparac@o com o valor negativo de 1,9 milhdes de euros no 1T06, sobretudo
devido ao re-dimensionamento da sua base de custos fixos.

Resultado liquido

Os custos com depreciagfes e amortizacdes cresceram 13,0% no 1T07, de 32,4 milhdes de
euros no 1T06® para 36,6 milhdes de euros, devido & extensdo da rede UMTS/HSDPA da
Optimus e da capilaridade da rede de acesso da Sonaecom Fixo.

Os custos financeiros liquidos aumentaram 16,4% para 4,1 milhdes de euros, no 1T07,
quando comparado com 3,6 milhdes de euros no 1T06®), variacdo maioritariamente
explicada pelo aumento dos custos financeiros, em 7,9 milhdes de euros para 13,3 milhdes
de euros, como resultado de: (i) aumento do custo da divida, de 3,31% no 1T06® para 4,49%
no 1T07; e (ii) aumento temporario da divida bruta, decorrente de um empréstimo
accionista por parte da Sonae SGPS de 1,2 mil milhGes de euros, relacionado com o
financiamento da garantia da oferta publica de aquisi¢cdo sobre a PT, o qual gerou juros
liquidos de 1,2 milhdes de euros. Os proveitos financeiros gerados no 1T07, de 9,2 milhdes
de euros, reflectem a mais valia de 2,5 milhdes de euros decorrente da venda da
participacdo de 1% da Sonaecom na PT.

No 1T07, a linha de impostos apresentou um beneficio de 0,8 milhdes de euros, em
comparagdo com um beneficio de 2,5 milhdes registado no 1T06®, composto por um
imposto corrente de 0,3 milhdes de euros e movimentos de impostos diferidos activos, que
geraram um beneficio liquido de 1 milhdo de euros, em comparagdo com um beneficio
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liquido de 2,5 milhdes de euros, no 1T06®, este dltimo resultado do reconhecimento
adicional de impostos diferidos activos na Optimus.

Devido a um menor EBITDA, a maiores custos com depreciacdes e amortizacdes e a maiores
custos financeiros liquidos, o resultado liquido foi negativo em 5,9 milhoes de euros,
montante inferior aos 4,6 milhdes de euros positivos registados no 1T06®. O resultado
liquido atribuivel ao grupo foi de 6,0 milhdes de euros negativos e reflecte o impacto nos
interesses minoritarios decorrente dos acordos de permuta de ac¢des realizados com a EDP
e a Parpublica, durante o 3T06.

3.2. Balanco consolidado

Milhées de euros

BALANCO CONSOLIDADO 1T06 A 07/06 4T06 AT/T
Total do Activo Liquido 1.456,1 15,1% 1.720,2 -2,5%
Activos nao Correntes 1.016,5 20,6% 1.343,6 -8,7%
Imobilizagdes Corpdéreas e Incorpéreas 654,3 0,0% 661,4 -1,1%
Goodwill 285,6 77,6% 506,9 0,0%
Investimentos 2,1 -6,2% 113,1 -98,3%
Impostos Diferidos Activos 68,8 -8,7% 61,8 1,7%
Outros 5,7 -100,0% 0,3 -100,0%
Activos Correntes 439,7 2,4% 376,6 19,6%
Clientes 136.,4 1,6% 152,0 -8,8%
Liquidez 190,2 -0,4% 125,9 50,5%
Outros 113,1 8,0% 98,7 23,7%
Capital Proprio 692,1 28,6% 909,5 -2,2%
Grupo 571,9 55,5% 909,0 -2,2%
Interesses Minoritarios 120,2 -99,5% 0,5 20,6%
Total Passivo 764,1 2,9% 810,7 -3,0%
Passivo ndo Corrente 485,7 -0,2% 486,1 -0,2%
Empréstimos Bancarios 457,1 1,1% 460,6 0,3%
ProvisGes para outros Riscos e Encargos 9,1 132,4% 20,1 5,4%
Outros 19,5 -90,5% 5,4 -65,8%
Passivo Corrente 278,4 8,3% 324,6 -7,1%
Empréstimos Bancarios 0,4 115,9% 0,1 -
Fornecedores 145,8 -6,1% 162,7 -15,8%
Outros 132,2 24,0% 161,9 1,3%
CAPEX Operacional 32,0 -10,2% 52,4  -45,1%
CAPEX Operacional como % Volume de Negécios 16,3% -1,8pp 24,7%  -10,3pp
CAPEX Total 36,1 -17,8% 54,4 -45,5%
EBITDA - CAPEX Operacional 7,0 -25,2% -19,3 -
Cash Flow Operacional ® -15,5 -19,8% 18,9 -
FCF @ -18,8 - 12,2 -
Divida Bruta 461,8 0,8% 464,0 0,3%
Divida Liquida 271,7 1,6% 338,1 -18,3%
Divida Liquida/EBITDA ultimos 12 meses 1,8 x -0,2x 1,8 x -0,3x
EBITDA/Juros 10,0 x -7,1x 6,9 x -4x
Divida / (Divida + Capital Préprio) 40,0% -5,7pp 33,8% 0,6pp

(1) Capex Operacional exclui Investimentos Financeiros e Provisdes para desmantelamento de sites; (2) Cash Flow Operacional = EBITDA - CAPEX Operacional -
Variacédo de Fundo de Maneio - Items ndo Monetéarios e Outros; (3) FCF apés Custos Financeiros e antes de Fluxos de Capitais e Custos de Emissdo de Empréstimos;
(4) Cobertura de Juros.

Estrutura de capital

No final do 1T07, a divida bruta consolidada ascendia a 465,6 milhdes de euros, valor
semelhante ao do final do 4T06. A liquidez consolidada aumentou 63,6 milhdes de euros, de
125,9 milhdes de euros no final do 4T06 para 189,5 milhdes de euros, reflectindo o FCF
gerado no trimestre. A divida liquida consolidada, no final do 1T07, totalizou 276,1 milhdes
de euros, uma diminicdo de 62 milhdes de euros face ao montante registado no 4T06.

No final do 1T07, e comparativamente com o final do 4T06, o racio divida liquida
consolidada: EBITDA (ultimos 12 meses) melhorou de 1,8x para 1,5%, explicado pela menor
divida liquida consolidada no final do 1T07. O réacio de cobertura de juros deteriorou-se de
6,9x para os 2,9x, como resultado do maior custo da divida e dos juros associados ao
empréstimo da Sonae SGPS no 1T07, valor que se espera que normalize no proximo
trimestre, com o pagamento da divida & Sonae SGPS. O racio divida Bruta: capital proprio
deteriorou-se marginalmente de 33,8% para 34,4%, devido ao menor valor do capital préprio
no final do 1T07, explicado pela aquisicdo de acgbes proprias em Margo de 2007.
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A divida liquida da Sonaecom SGPS ascendeu a 180,4 milhdes de euros no final do 1T07,
reflectindo uma posicéo liquida total de 4,7 milhdes de euros, uma divida externa de 146,8
milh6es de euros e aplicagdes de tesouraria efectuadas pelas subsidiarias, na Sonaecom, no
montante de 38,3 milhGes de euros.

CAPEX

O CAPEX consolidado foi de 29,6 milhes de euros e o CAPEX operacional alcangou os 28,7
milhdes de euros, 10,2% inferior ao valor registado no 1T06, representando 14,5% do
volume de negdcios. Este menor nivel de CAPEX operacional foi influenciado pelo menor
esfor¢co de investimento da Optimus, como resultado de uma menor expansdo da rede
UMTS, a qual, no final do 1T07, cobria 70% da populagdo portuguesa, em compara¢do com
apenas 40% de cobertura no 1T06.

Do total de CAPEX operacional, 22,5% foi investido na rede de GSM, 21,9% em investimentos
no desenvolvimento da rede UMTS/HSDPA, 12,4% em sistemas e tecnologias de informacéo,
4,3% foi investido na rede de suporte a banda larga ULL e 2,8% foram custos de
desenvolvimento do projecto de Triple Play.

Outras rubricas do balanco

O total do imobilizado corpdreo e incorporeo foi de 1.504 milhdes de euros no final do
1T07, face aos 1.475 milhdes de euros no 4T06 e as depreciacbes e amortizacdes
acumuladas totalizaram 849 milhdes de euros, em comparacdo com 813 milhdes de euros,
no 4T06. O valor de investimentos foi de 1,9 milhdes de euros, uma diminuicdo de 111,2
milhdes de euros em comparagdo com os 113,1 milhdes de euros registados no 4T06,
decorrente da venda, em Marco de 2007, de 1% da participagdo na PT avaliada em 111,1
milhGes de euros, a precos de mercado, no final do 4T06. No final do 1T07, o capital
proprio da Sonaecom reflecte a aquisicdo, em Margo de 2007, de um total de 1,89 milhdes
de accdes proprias, avaliadas em 8,9 milhes de euros ao preco de mercado, reduzindo o
capital préprio pelo mesmo montante. Estas acg¢Bes proprias foram adquiridas com a
finalidade de cobertura das obrigacdes da Sonaecom relativas aos Planos de Incentivos de
Médio Prazo, atribuidos aos colaboradores.

FCF

Milhdes de euros

FREE CASH FLOW ALAVANCADO 1T06  1706® 1T07 A 07/06 4706 AT/T
EBITDA-CAPEX Operacional 7,0 6,1 5,2 -14,6% -19,3

Variagdo de Fundo de Maneio -24,8 -22,7 -24,7 -8,7% 35,1 -
Items ndo monetarios e Outros 2,3 2,5 0,8 -68,6% 3,0 -73,6%
Cash Flow Operacional -15,5 -14.,0 -18,6 -32,9% 18,9
Investimentos Financeiros -0,8 -0,8 108,2 - 0,0

AccOes proprias 0,0 0,0 -8,9 - 0,0

Custos com Oferta Publica de Aquisigéo 0,0 0,0 -13,1 - -1,6 -
Resultados Financeiros -2,1 -2,4 -4,2 -75,7% -4,6 8,8%
Impostos -0,4 -0,1 -0,1 28,8% -0,4 77,4%
FCF -18,8 -17,3 63,2 - 12,2 -

(P) Valores Pro-Forma excluindo a contribuicéo da Enabler no 1T06.

O FCF consolidado no 1TQ7 foi positivo em 63,2 milhdes de euros, face aos 17,3 milhdes de
euros negativos no 1T06®, maioritariamente explicado pelo encaixe de 108 milhdes de
euros com a venda da participacdo de 1% da Sonaecom na PT, a um preco médio de 9,61
euros por acgdo, em comparagdo com um preco médio de aquisi¢cdo de 9,38 euros por acgao
no 2T06. Este valor mais do que compensou o investimento de 8,9 milhdes de euros com a
aquisicdo de acc¢les proprias, a um preco médio de 4,71 euros por ac¢do, o desencaixe de
13,1 milhdes de euros relacionado com os custos da oferta publica de aquisicdo sobre a PT
e 0s maiores custos financeiros liquidos do trimestre.

O cash flow operacional foi de 18,6 milhdes de euros negativos no 1T07, face aos 14,0
milhdes de euros negativos no 1T06®, explicado, sobretudo, por: (i) um menor EBITDA
gerado no trimestre; e (ii) a deterioracdo do fundo de maneio, de 24,7 milhdes de euros,
semelhante a performance do ano passado, principalmente devido aos valores pagos a
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fornecedores de imobilizado na Optimus, e ao aumento dos pagamentos a fornecedores na
Sonaecom Fixo.

4. Optimus

Durante o trimestre, a Optimus continuou a explorar a crescente importancia dos dados
méveis, através de um desenvolvimento adicional das suas solucdes de acesso mével a
internet, bem como a promover os seus produtos convergentes fixo-mével, reflectindo-se
num aumento dos clientes activos e das receitas de clientes. Os clientes activos no
trimestre aumentaram em 58,6 mil, face a um aumento de 8 mil no 1T06.

4.1. Indicadores operacionais

OPTIMUS - INDICADORES OPERACIONAIS 1T06 A 07/06 4T06 AT/T
Clientes (EoP) ('000) 2.383,4 10,3% 2.601,9 1,1%
Novos Clientes ('000) 30,2 -9,5% 110,4 -75,3%
% Clientes Pré-Pagos 80,9% -5,1pp 77,8% -1,9pp
Clientes Activos ® 1.890,1 12,0% 2.058,4 2,8%

Dados como % Receitas de Servigo 13,4% 2,7pp 16,3% -0,3pp
Total #SMS/més/Cliente 49,2 -8,5% 49,1 -8,3%
mMou @ (min.) 113,7 2,3% 117,9 -1,3%
ARPU (euros) 19,3 -8,5% 19,1 -7,5%
ARPM @ (euros) 0,17 -11,6% 0,16 -6,3%
ccpu @ (euros) 14,4 -0,7% 15,7 -9,0%
SAC&SRC ® ('000 000 euros) 18,7 44,6% 29,8 -9,4%
Colaboradores © 1.067 -3,1% 1.055 -2,0%

Servigos Partilhados 790 -3,0% 776 -1,3%

(1) Clientes Activos com Receitas geradas nos ultimos 90 dias; (2) Minutos de Utilizagédo por Cliente por més; (3) Receita Média por Minuto; (4) Custo por Cliente =
Custos Operacionais Totais por Cliente menos Vendas de Equipamento; (5) Total dos Custos de Aquisicéo e Retencgéo; (6) Inclui divisdo de Servigos Partilhados.

Iniciativas de crescimento

Durante o 1T07, a Optimus reforcou a sua lideranga no mercado de banda larga movel e
impulsionou a utilizacdo de dados através da extensdo da sua gama de produtos Kanguru,
com o langcamento pioneiro de uma versao actualizada da sua solugcéo de acesso a internet
de banda larga, baseada em tecnologia HSDPA, com a oferta de velocidades até 7,2 Mbps.
Adicionalmente, foram oferecidos novos servigos customizados, com o objectivo de extrair
maior valor da voz e mensagens, tais como solu¢des de voz e SMS adicionais ao tarifario
base, com descontos especificos, e o reforco da gama de equipamentos 3G disponivel,
suportada por uma campanha promocional a evidenciar o menor pre¢o, maior atractividade
e exclusividade dos terminais oferecidos.

Base de clientes

A base de clientes da Optimus cresceu 10,3% para os 2,6 milhdes, no final do 1T07, em
comparacdo com os 2,4 milhGes no final do 1T06, registando 27,3 mil novos clientes no
1T07, resultado do sucesso da estratégia de crescimento adoptada. Os clientes activos, no
final do 1T07, totalizaram 2,1 milhdes, um aumento de 12,0% face aos 1,9 milhdes no 1T06.
O acréscimo de clientes activos, no trimestre, foi de 58,6 mil, um aumento 7,4 vezes
superior ao verificado no 1T06. Os novos produtos lancados, nomeadamente o Home e o
Kanguru, continuaram a ser os principais responsaveis pelo crescimento do numero de
clientes da Optimus, apresentando uma performance melhor do que o esperado e
impulsionando a utilizagdo de voz e dados no trimestre.

Durante o 1T07, os clientes da Optimus geraram um ARPU de 17,7 euros, abaixo do ARPU de
19,3 euros no 1T06, dos quais 13,5 euros relacionados com a receita mensal gerada pelo
cliente e 4,2 euros relacionados com a receita de operadores. O menor ARPU ¢é
essencialmente explicado pela reducdo de 20,9% do ARPU da receita de operadores, devido
ao impacto das menores tarifas de terminacdo médvel, e, a um menor nivel, pela redugdo do
ARPU da voz, explicado pelas maiores pressdes ao nivel das tarifas de voz, principalmente
no segmento das PMEs.
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Utilizagé@o de dados

As receitas de dados representaram 16,0% das receitas de servico no 1T07, um crescimento
de 2,7pp face ao 1T06, consequéncia do investimento promocional da Optimus no aumento
do uso de servigos de dados e do sucesso das suas solucdes de banda larga mével. O total de
servicos de dados, excluindo SMS’s, representou 47% do total das receitas de dados no
1T07, em comparagdo com 38% no 1T06.

Trafego

No 1707, o trafego de voz total® foi 12,9% superior ao registado no 1T06, com os minutos de
utilizagdo por cliente a aumentar 2,3% para os 116,4 minutos, comparado com os 113,7
minutos no 1T06, reflectindo o continuo sucesso da aposta da Optimus em aumentar o valor

extraido da voz.

4.2. Indicadores financeiros

Milhdes de euros

OPTIMUS CONSOLIDADO—DEMONSTRAQAO DE RESULTADOS 1T06 A 07/06 4T06 AT/T
Volume de Negécios 141,2 1,1% 156,7 -8,9%
Receitas de Servigo 133,7 0,9% 142,2 -5,1%

Receitas de Clientes 6,1% 106,9 -3,5%

Receitas de Operadores -12,8% 35,3 -9,9%
Vendas de Equipamento 4,0% 14,5 -45,9%
Outras Receitas -5,6% 8,4 0,3%
Custos Operacionais 103,8 10,6% 128,3 -10,5%
Custo das Vendas 90,0% 23,6 -29,3%
Interligacéo e Contetidos 3,8% 34,7 -6,1%
Circuitos Alugados e Outros Custos de Operacéo de Rede 8,0% 14,1 0,4%
Custos com Pessoal 3,9% 14,2 -8,1%
Marketing e Vendas 4,8% 18,5 -17,1%
Servicos Subcontratados @ -7,1% 12,5 0,0%
Despesas Gerais e Administrativas 7,2 9,6% 7,9 -1,1%
Outros Custos Operacionais 2,7 -1,7% 2,7 -2,4%
Provisdes e Perdas de Imparidade 2,0 -30,2% 2,3 -41,2%
Margem de Servico @ 102,3 0,1%  107,5  -4,8%
Margem de Servigo (%) 76,5% -0,7pp 75,6% 0,2pp
EBITDA 44,4 -21,2% 34,5 1,4%
Margem EBITDA (%) 31,4% -6,9pp 22,0% 2,5pp
Depreciagbes e Amortizagoes 28,2 12,1% 30,4 4,1%
EBIT 16,2 -79,3% 4,1 -18,5%
Resultados Financeiros -3,1 -17,5% -3,0 -21,2%
Proveitos Financeiros 0,6 67,8% 1,4 -24,7%
Custos Financeiros 3,8 25,9% 4,4 6,8%
EBT 13,0 - 1,1 -
Resultado de Imposto 2,8 -60,8% -2,8 -
Resultado Liquido 15,8 -95,2% -1,7 -
CAPEX Operacional ® 23,0 -28,7% 42,0 -60,9%
CAPEX Operacional como % Volume de Negécios 16,3% -4,8pp 26,8% -15,3pp
EBITDA - CAPEX Operacional 21,4 -13,1% -7,5 -
CAPEX Total 26,3 -35,1% 44,0 -61,2%
FCF @ 2,9 -40,8% 16,4  -89,5%
Divida Bruta 315,2 1,0% 317,3 0,4%
Divida Liquida 225,1 -3,8% 217,1 -0,3%
Divida Liquida/EBITDA ultimos 12 meses 1,3 x 0,1x 1,3 x 0,1x
EBITDA/Juros 18,0 x -7,9x 10,9 x -0,8x
Divida / (Divida + Capital Proprio) 45,0% 2,1pp 47,1% Opp

(1) Servigos Subcontratados = Servigo ao Cliente, Consultores e Subcontratos; (2) Margem de Servigo = Receitas de Servigo menos Custos de Interligagédo e
Conteudos; (3) Capex Operacional exclui Investimentos Financeiros e Provisdes para desmantelamento de sites; (4) FCF ap6s Custos Financeiros e antes de Fluxos
de Capitais e Custos de Emissdo de Empréstimos.

Volume de negdcios

As receitas de clientes aumentaram 0,9% para 134,9 milhdes de euros, em comparacdo com
133,7 milhdes de euros no 1T06, como resultado do crescimento de 6,1% das receitas de
clientes, as quais permitiram compensar 0 impacto negativo das menores tarifas de
terminagdo movel, responsaveis por uma diminuicdo de 4,8 milhdes de euros nas receitas
de operadores, e apesar da diminui¢cdo das receitas de roaming explicadas por uma reducéo

! Trafego Total = trafego total recebido + trafego total gerado + Roaming out gerado
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das tarifas de roaming. Esta evolugdo positiva € o resultado do sucesso da estratégia de
crescimento da Optimus, implementada nos Gltimos 2 anos, e orientada para a obtencéo de
maior valor da voz e dados, o0 aumento da quota de mercado e a extensdo das fronteiras do
mercado. Excluindo o impacto das menores tarifas de terminacdo movel, as receitas de
servico teriam aumentado 4,5%, face ao 1T06.

EBITDA

O EBITDA, no 1T07, foi de 35,0 milhdes de euros com uma margem de 24,5%, uma
diminuicdo de 21,2% e 6,9pp face ao valor do 1T06. Esta diminuigdo foi o resultado,
essenciamente, de um aumento dos custos operacionais e de menores tarifas de terminacgéo
movel que levaram a uma reducgéo de 2,3 milhdes de euros no EBITDA, face ao 1T06, e
apesar do aumento de 1,1% no volume de negécios. Excluindo o impacto das tarifas de
terminagdo moével e o desconto dos fornecedores de equipamento no 1T06, o EBITDA teria
diminuido 8,8%, face ao 1T06, gerando uma margem de 26,1%, 5.3pp abaixo do 1T06.

O total de custos operacionais, excluindo custo das vendas e custos de marketing e vendas,
foi de 82,9 milhdes de euros, 3,0% acima do valor do 1T06. Os custos com circuitos alugados
aumentaram 21,9%, principalmente devido a extensdo da rede 3G/HSDPA e consequente
aumento do ndmero de circuitos alugados, ndo compensados pela reducédo dos custos de
manutencao da rede, em 19,9%, associados a renegociacdo dos precos dos servigos da rede
da Optimus, finalizada durante o 1T06. Os servicos subcontratados diminuiram 7,1%, como
resultado do esfor¢co da Optimus na contencdo dos custos operacionais e na procura de
sinergias no Grupo

Os custos de marketing e vendas, incluindo subsidiacdo, foram de 24,1 milh8es de euros no
1707, um aumento de 8,3 milhdes face ao 1T06, reflectindo o desconto de 3,5 milhdes de
euros obtido de fornecedores de equipamento, no 1T06, e 0s maiores custos de subsidiacao,
relacionados com a promocdo de teleméveis 3G, e com a promocdo de produtos
convergentes.

5. Sonaecom Fixo

A Sonaecom Fixo consolidou o seu negécio de acesso directo, durante o T06, e aumentou a
sua base de clientes directos, em 70,5%, e receitas de clientes, em 20,2%, comparado com
0 1T06. No trimestre, a Sonaecom Fixo introduziu melhorias significativas na sua oferta de
banda larga, em termos de velocidade, preco e satisfacédo do cliente.

5.1. Indicadores operacionais

SONAECOM FIXO - INDICADORES OPERACIONAIS 1706 A 07706 4706 AT/T
Total Servicos (EOP) 336.932 16,8% 380.729 3,3%

Directos 181.459 70,5% 281.541 9,9%
uLL 159.919 76,0% 256.625 9,7%
Outros 21.541 29,9% 24.916 12,3%

Indirectos 155.473 -46,0% 99.188 -15,3%
Voz 76.277 -39,3% 53.897 -14,1%
Internet Banda Larga 14.103 -16,7% 11.994 -2,0%

Internet Banda Estreita 65.093 -60,1% 33.297 -22,0%
@)

Total Acessos 199.870 66,4% 310.338 7.2%
PSTN/RDIS 106.719 67,8% 167.227 7,1%
ULL ADSL 79.048 79,3% 131.117 8,1%
Wholesale ADSL 14.103 -16,7% 11.994 -2,0%

Centrais Desagregadas com Transmissao 138 8,0% 144 3,5%

Centrais Desagregadas com ADSL2+ 130 8,5% 137 2,9%

Acesso Directo como % Receitas de Clientes 56,9% 18,8pp 71,5% 4,2pp

Total Trafego Voz (000 Min.) © 371.030 1,8% 357.423 5,7%

Total Trafego Internet
Banda Estreita ('000 Min.) 78.908 -59,9% 41.433 -23,6%
Banda Larga (‘000 Gigabytes) 2.044 136,0% 3.922 23,0%

Colaboradores 170 -2,9% 172 -4,1%

(1) Servigos ajustados de acordo com o critério de " unidade geradora de receita"; (2) Critérios de reporte de acordo com a metodologia Anacom: servigos RDIS
aquivalentes a 2 ou 30 acessos consoante sejam acessos basicos (BRI) ou primarios (PRI); Acessos ndo incluem servigos de voz indirecta e de banda estreita nem
servicos de dados e de wholesale; (3) Inclui trafego grossista e retalhista.
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Iniciativas de crescimento

Durante o 1T07, a Sonaecom Fixo melhorou o seu produto residencial de Double Play,
incluindo chamadas gratis para 16 destinos internacionais, aumentando o preco cobrado e
solidificando a sua posicdo competitiva face as empresas fornecedoras de VOIP.

No final do 1T07, a empresa reforcou a promogédo do seu servico de Double Play com a
possibilidade de acesso ao IPTV e Home Video, com o intuito de proteger o prego, reduzir
0s niveis de perda de clientes e aumentar a lealdade da sua base de clientes de acesso
directo. Sem qualquer prec¢o adicional cobrado, as solugcbes de banda larga da Sonaecom
Fixo, com velocidades até 12Mbps e 24Mbps, passaram a incorporar o acesso livre aos 4
canais generalistas portugueses e a outros 17 canais internacionais, com a possibilidade
adicional de subscricdo de 3 pacotes de canais, com mais de 90 canais disponiveis, e um
servico de home video com mais de 600 filmes. Esta oferta de Triple Play encontra-se
disponivel para aproximadamente 1 milhdo de lares portugueses elegiveis, 27% da
populacéo portuguesa.

Base de clientes

Durante o 1T07, a Sonaecom Fixo continuou com o seu processo de transformagéo para um
modelo de acesso directo. No final do 1T07, o total de servicos’ prestados pela Sonaecom
Fixo foi de 393,5 mil, representando um crescimento de 16,8%, relativamente ao 1T06, e de
3,3% relativamente ao 4T06. O aumento de servicos por acesso directo mais do que
compensou a diminui¢do dos servi¢os prestados por acesso indirecto, tendo a totalidade dos
servi¢os por acesso directo representado 78,7% da base de clientes da Sonaecom Fixo, no
1T07, o que compara com 53,9%, no 1T06, e com 74,0%, no 4T06. A taxa média de
activacdo mensal de novos servicos por acesso directo ultrapassou os 9 mil servigos, no
1707.

Trafego

O trafego de voz da Sonaecom Fixo aumentou 1,8%, no 1T07, para 377,7 milhdes de
minutos, comparado com os 371,0 milhdes de minutos, no 1T06, sobretudo devido ao
crescimento de 71% do trafego de voz directa, mais do que compensando o decréscimo de
30% do trafego de voz indirecta.

2 0s servigos foram ajustados de acordo com o critério de " unidade geradora de receita"
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5.2. Indicadores financeiros

Milhdes de euros

SONAECOM FIXO - DEMONSTRAGCAO DE RESULTADOS A 07/06 4T06 AT/T
Volume de Negécios 21,4% 54,0 0,0%
Receitas de Servico 21,5% 54,0 0,0%
Receitas de Clientes 20,2% 26,0 1,6%
Receitas de Acesso Directo 59,9% 18,6 7,6%
Receitas de Acesso Indirecto 9,2 -38,0% 6,6 -13,4%
Outros 0,3 157,2% 0,8 -13,0%
Receitas de Operadores 22,8% 28,1 -1,5%
Vendas de Equipamento 0,0 - 0,0 7,1%
Outras Receitas 1,4 -28,5% 1,8 -44,5%
Custos Operacionais 4,0% 55,7 -5,4%
Custo das Vendas 0,0 - 0,4 -
Interligacéo 9,1% 26,5 6,1%
Circuitos Alugados e Outros Custos de Operagdo de Rede 7,8 13,4% 8,3 6,8%
Custos com Pessoal 2,7 -12,4% 2,3 3,4%
Marketing e Vendas 4,5 -37,9% 7,2 -61,4%
Servigos Subcontratados ® 7,6 3,9% 7,9 -0,4%
Despesas Gerais e Administrativas 2,1 5,0% 2,5 -11,0%
Outros Custos Operacionais 0,1 - 0,5 -15,7%
Provisdes e Perdas de Imparidade -0,2 - 0,0 -
Margem de Servico @ 18,7 38,5% 27,5  -5,8%
Margem de Servigo (%) 42,1% 5,9pp 51,0% -3pp
EBITDA -4,5 - 0,2 22,8%
Margem EBITDA (%) -10,1% 10,6pp 0,4% 0,1pp
Depreciagdes e Amortizacées 3,8 24,5% 4,8 -1,9%
EBIT -8,3 45,9% -4,6 3,0%
Resultados Financeiros -0,5 -48,2% -1,0 25,1%
Proveitos Financeiros 0,0 64,3% 0,0 2,2%
Custos Financeiros 0,5 49,0% 1,1 -24,0%
EBT -8,8 40,4% -5,7 7,0%
Resultado de Imposto 0,0 8,3% 0,0 8,3%
Resultado Liquido -8,8 40,3% -5,7 7,0%
CAPEX Operacional ® 8,7 41,3% 10,5 17,0%
CAPEX Operacional como % Volume de Negécios 19,5% 3,2pp 19,4% 3,3pp
EBITDA - CAPEX Operacional -13,2 8,9% -10,3 -16,8%
CAPEX Total 8,7 41,3% 10,5 16,4%
FCF @ -18,7 25,4% 1,4 -
Divida Bruta 71,4 8,2% 71,7 7,8%
Divida Liquida 69,5 11,0% 63,2 22,1%
Divida Liquida/EBITDA Gltimos 12 meses -3,9x -47,7x  -10,1x -41,5x
EBITDA/Juros -8,4 x 8,7x 0,2 x 0,1x
Divida / (Divida + Capital Proprio) 84,9% -3,3pp 76,0% 5,6pp

(1) Servigos Subcontratados = Servigo ao Cliente, Consultores e Subcontratos; (2) Margem de Servigo = Receitas de Servigo menos Custos de Inteligagéo; (3) Capex
Operacional exclui Investimentos Financeiros e Provisdes para desmantelamento de sites; (4) FCF apds Custos Financeiros e antes de Fluxos de Capitais e Custos de
=missédo de Empréstimos.

Volume de negdcios

O volume de negdcios no 1T07 foi de 54,0 milhdes de euros, um aumento de 21,4% face ao
valor do 1T06, devido, essencialmente, ao aumento de 59,9% das receitas de acesso directo
e de 22,8% das receitas de operadores, as quais representaram 37,0% e 51,3% das receitas
de servigo, comparadas com 28,1% e 50,6%, no 1T06, respectivamente. As receitas de
acesso directo representaram 75,8% das receitas de clientes no trimestre, confirmando a
transformac&o do negécio da Sonaecom Fixo para um modelo de acesso directo, através da
sua oferta de Double Play.

EBITDA

A Sonaecom Fixo registou um EBITDA positivo de 0,2 milhGes de euros, em compara¢do com
0s 4,5 milhdes de euros negativos do 1T06, uma melhoria maioritariamente explicada pela
performance do negocio de acesso directo, que comegou a contribuir positivamente para a
rentabilidade da empresa a partir do 3T06.

Os custos operacionais da Sonaecom Fixo aumentaram 4,0% face ao 1T06, como resultado
do esforgco de investimento para desenvolver e expandir o negdcio de acesso directo de
banda larga: (i) os custos de circuitos alugados e outros custos de operacdo de rede
aumentaram 13,4%, explicados por uma maior necessidade de circuitos e maiores custos de
manutencdo da rede associados ao maior numero de equipamento nas centrais
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desagregadas; e (ii) os custos de interligacdo aumentaram 9,1%, devido a um maior volume
de trafego de voz no 1T07, em comparacdo com o 1T06, bem como aos maiores custos
relacionados com a mensalidade do lacete local, gerados por uma maior base de clientes
directos. Os custos de marketing e vendas diminuiram 37,9%, justificado pelos menores
custos de publicidade e menores comissdes relacionadas com o decréscimo da taxa de
aquisicdo de clientes, quando comparado com o 1T06. Os custos com pessoal reduziram
12,4%, como resultado do menor nimero de colaboradores no 1T07, face ao 1TO06,
consistente com uma politica de contencéo de custos e de esforco de integracgéo.

Durante o trimestre, a margem de servico da Sonaecom Fixo aumentou 5,9pp face ao 1T06,
apresentando uma margem de 48,0%, em comparagdo com 42,1% no 1T06.

6. Publico

O Pudblico apostou na implementacdo da estratégia anunciada, com o langamento de um
novo formato de jornal e suplementos e a introducédo de cor, em meados de Fevereiro de
2007. Continuaram a ser implementados esforcos ao nivel do re-dimensionamento da
estrutura de custos. Os primeiros resultados obtidos foram encorajadores, com o novo
jornal a apresentar melhorias na circulacdo vendida e a reverter a tendéncia decrescente
verificada a partir do verdo de 2006.

6.1. Indicadores operacionais

PUBLICO - INDICADORES OPERACIONAIS 1T06 A 07/06 4T06 AT/T
Circulagdo Média Mensal Paga ) 44.783 -7,8%  40.404 2,2%
Quota de Mercado de Publicidade (%) @ 15,6% -1,2pp 15,4% -1pp
Colaboradores 354 -25,7% 266 -1,1%

(1) Valor estimado, actualizado no trimestre seguinte; (2) 1T07 = Acumulado a Fevereiro.

A circulacdo média mensal do Publico, reflectindo 2 meses de circulagdo do antigo formato
do jornal, diminuiu 7,8%, de uma média de 44,8 mil unidades no 1T06, para 41,3 mil
unidades no 1T07, como resultado da reducdo continua da dimensdo do mercado de
imprensa paga e das pressdes competitivas impostas pelos jornais sensacionalistas e de
distribuicdo gratuita. N&o obstante, a circulacdo paga em Marco, apds o langamento do
jornal e impulsionado por uma forte campanha promocional, aumentou 3,6 mil unidades por
dia, um sinal positivo quanto a sua evolucgéo futura.

A quota do Publico no mercado de publicidade foi afectada pela performance da circulacgéo,
alcancando uma média de 14,4% no final do 1T07, 1,2pp abaixo da quota no final do 1T06.
Os dados de leitura do mercado, para o 1TO7, apresentaram numeros bastantes
encorajadores, com a audiéncia total do Pablico a atingir os 4,9% dos leitores do mercado?®,
0,9pp acima do 4T06 e 0,6pp acima do valor do 1T06.

O site online do Publico continuou a ser lider em termos de paginas visitadas e visitas em
Portugal, com a integracdo das estruturas online e fisicas a ser acelerada no trimestre. A
publicidade online, embora ainda a apresentar um valor pequeno, cresceu 68% quando
comparado com o 1T06, com o Publico.pt a alcangar, pela primeira vez, um EBITDA positivo
no trimestre.

% Universo = individuos com 15 ou mais anos de idade, residentes em Portugal (8.314.409 leitores)
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6.2. Indicadores financeiros

Milhdes de euros

PUBLICO CONSOLIDADO—DEMONSTRAQAO DE RESULTADOS 1T06 A 07/06 4T06 AT/T
Volume de Negdcios 8,72 -17,8% 8,98 -20,1%
Vendas de Publicidade © 3,43 -6,1% 4,37 -26,3%
Vendas de Jornais 2,95 -3,0% 2,97 -3,6%
Vendas de Produtos Associados 2,35 -53,3% 1,64 -33,4%
Outras Receitas 0,13 -46,2% 0,17 -59,8%
Custos operacionais 10,72 -21,9% 12,04 -30,5%
Custo das Vendas 2,86 -40,2% 2,21 -22,8%
Custos com Pessoal 3,74 -24,2% 5,10 -44,5%
Marketing e Vendas 0,51 -15,2% 0,87 -50,5%
Servigos Subcontratados @ 2,79 -4,5% 2,95 -9,7%
Despesas Gerais e Administrativas 0,88 -16,1% 0,90 -18,0%
Outros Custos Operacionais -0,04 - 0,01 -80,0%
Provisdes e Perdas de Imparidade 0,05 5,0% 0,00 -
EBITDA -1,92 38,5% -2,89 59,1%

Margem EBITDA (%) -22,0% 5,5pp -32,2% 15,7pp
Depreciagbes e Amortizagoes 0,22 -25,1% 0,17 -1,2%

EBIT -2,14 37,1% -3,06 55,9%
Resultados Financeiros -0,05 38,8% -0,13 77,4%
Proveitos Financeiros 0,00 0,0% 0,00 -50,0%
Custos Financeiros 0,05 -38,0% 0,14 -77,0%
EBT -2,19 37,1% -3,19 56,8%
Resultado de Imposto -0,01 0,0% -0,15 96,6%
Resultado Liquido -2,20 37,0% -3,34 58,6%
CAPEX Operacional © 0,09 166,0% 0,19 31,6%
CAPEX Operacional como % Volume de Negdcios 1,1% 2,4pp 2,1% 1,4pp
EBITDA - CAPEX Operacional -2,01 28,9% -3,08 53,5%
CAPEX Total 0,09 166,0% 0,19 31,6%
FCF @ 2,17 -54,3% 3,05 -10,1%
Divida Bruta 6,00 -26,7% 0,93 -
Divida Liquida 5,69 -28,6% 0,71 -
Divida Liquida/EBITDA ultimos 12 meses -1,8 x 1,3x -0,1x -0,4x
EBITDA/Juros -43,6 X 2,9x  -22,1x -18,7x

Divida / (Divida + Capital Proprio) 435,4% -263,6x  194,6% -22,8pp

(1) Inclui conteddos; (2) Servigos Subcontratados = Servigo ao Cliente, Consultores e Subcontratos; (3) Capex Operacional exclui Investimentos Financeiros e
Provisbes para desmantelamento de sites; (4) FCF apds Custos Financeiros e antes de Fluxos de Capitais e Custos de Emissdo de Empréstimos.

Durante o 1T07, o volume de negdcios diminuiu 17,8% para os 7,2 milhdes de euros,
comparados com 8,7 milhdes de euros no 1T06, devido, essencialmente: (i) a uma reducéo
de 53,3% nas vendas de produtos associados, explicada pelo aumento da concorréncia e
saturacdo do mercado; apesar da diminuicdo do volume de negdcios, a rentabilidade dos
produtos associados aumentou significativamente face ao 1T06; (ii) a uma diminuicdo das
vendas de publicidade em 6,1%; e (iii) a uma reducgédo das vendas de jornais em 3,0%.

O EBITDA registou um valor negativo de 1,2 milhdes de euros, uma melhoria em
comparacgdo com o valor negativo de 1,9 milhdes de euros, no 1T06, reflectindo poupancas
em termos de custos com pessoal, com valores 24,2% abaixo do apresentado no 1T06, e de
despesas gerais e administrativas, 16,1% abaixo do valor do 1T06, como resultado do plano
de re-estruturacé@o implementado na segunda metade de 2006.

7. Software e Sistemas de Informacgéo
A divisdo de SSI continuou a apresentar bons resultados operacionais e financeiros, através

de uma aposta na expansdo da base de clientes da WeDo e respectivos projectos em
implementacéo, através do seu produto de Revenue Assurance (RAID).
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7.1. Indicadores operacionais

SSI - INDICADORES OPERACIONAIS 1T06 1706® A 07/06 4T06 AT/T
Receitas de Servico IT/Colaboradores (000 euros) 24,1 26,8 10,7% 32,2 -7,9%
Vendas de Equipamento como % Volume Negécios @ 26,9% 38,3% -4,7pp 36,7% -3,1pp
Vendas de Equipamento/Colaborador (2)( ‘000 euros) 543,6 543,6 -15,1% 587,5 -21,5%
EBITDA/Colaborador ( ‘000 euros) 3,0 3,3 4,4% 5,3 -34,5%
Colaboradores 645 335 2,7% 336 2,4%

(1) Excluindo colaboradores dedicados a Vendas de Equipamento; (2) Bizdirect; (P) Valores Pro-Forma excluindo a contribuigao da Enabler no 1T06.

As receitas de servico IT por colaborador totalizaram 29,7 mil euros no 1T07, 10,7% acima
do valor do 1T06®, e as vendas de equipamento por colaborador diminuiram 15,1% para os
0,46 milhdes de euros no 1T07, face a 0,5 milhdes de euros no 1T06®. O numero de
colaboradores aumentou em 9 para os 344, face ao 1T06®, resultado do lancamento da
Saphety, uma empresa criada a partir da Sonaecom Fixo, em Dezembro de 2006, e a
consequente necessidade de consultores internos.

A WeDo continuou a reforgcar a sua presenga internacional, adquirindo trés novas contas
durante o 1T07, para a implementacdo da sua solugdo RAID com a Mobilink no Paquistéo,
um operador mével do Grupo Orascom; a implementacao de um projecto de desactivacdes
de clientes e segmentacdo, com a Movistar no México, um operador moével do grupo
Telefdnica; e a execucdo de um projecto de roaming com a STA, um operador mével e fixo
em Andorra.

7.2. Indicadores financeiros

Milhdes de euros

SSI CONSOLIDADO - DEMONSTRAGAO DE RESULTADOS 1T06 1706 A07/06 4T06 AT/T
Volume de Negdcios 22,10 15,54 -3,7% 17,39  -13,9%
Receitas de Servigo 16,16 9,59 3,6% 11,01 -9,7%
Vendas de Equipamento 5,95 5,95 -15,5% 6,38 -21,2%
Outras Receitas 0,53 0,09 120,7% 0,09 115,7%

Custos operacionais 20,68 14,46 -3,6% 15,65 -10,9%
Custo das Vendas 5,71 5,71 -15,5% 6,16 -21,6%
Custos com Pessoal 7,90 4,06 23,0% 4,10 22,0%
Marketing e Vendas 0,21 0,15 84,7% 0,26 7,8%
Servicos Subcontratados ® 4,04 3,01 -29,9% 3,46 -39,0%
Despesas Gerais e Administrativas 2,75 1,48 5,8% 1,65 -4,9%
Outros Custos Operacionais 0,07 0,05 - 0,04 -
Provisdes e Perdas de Imparidade 0,04 0,04 -70,0% 0,03 -57,1%
EBITDA 1,91 1,12 7.2% 1,79 -32,9%
Margem EBITDA (%) 8,6% 7,2% 0,8pp 10,3% -2,3pp
Depreciagbes e Amortizagdes 0,42 0,34 -0,3% 0,31 8,1%
EBIT 1,49 0,79 10,4% 1,49 -41,5%
Resultados Financeiros 0,17 0,15 -67,3% 0,01 -
Proveitos Financeiros 0,27 0,22 10,8% 0,01 -
Custos Financeiros 0,10 0,07 173,6% 0,00 -
EBT 1,66 0,94 -2,0% 1,50 -38,6%
Resultado de Imposto -0,58 0,32 - 0,87 -
Resultado Liquido 1,08 0,61 9,0% 2,36 -71,7%
Atribuivel ao Grupo 1,08 0,61 -1,0% 2,36 -74,3%
Atribuivel a Interesses Minoritarios 0,00 0,00 - 0,00 -
CAPEX Operacional @ 0,23 0,18 -20,7% 0,14 5,8%
CAPEX Operacional como % Volume de Negécios 1,0% 1,2% -0,2pp 0,8% 0,2pp
EBITDA - CAPEX Operacional 1,69 0,94 12,7% 1,66 -36,2%
CAPEX Total 0,23 0,18 109,2% 0,89 -56,6%
FCF @ -1,05 0,47 - 0,34 -
Divida Bruta 0,34 0,32 28,3% 0,37 8,6%
Divida Liquida -13,56 -10,04 -9,5% -35,42 69,0%
Divida Liquida/EBITDA ultimos 12 meses -1,6 x -1,9 x 1,5x -1,1 x 0,8x
EBITDA/Juros 119,4 x 70,1 x 531,4x 598,0 x 3,5x
Divida / (Divida + Capital Proprio) 1,4% 1,8% -1pp 0,8% Opp

(1) Servigos Subcontratados = Servigco ao Cliente, Consultores e Subcontratos; (2) Capex Operacional exclui Investimentos Financeiros e Provisdes para
desmantelamento de sites; (3) FCF apds Custos Financeiros e antes de Fluxos de Capitais e Custos de Emissdo de Empréstimos; (P) Valores Pro-Forma excluindo a
contribuicéo da Enabler no 1T06.

O volume de negdcios da SSI diminuiu 3,7%, no 1T07, para 14,9 milhdes de euros, quando
comparado com o 1T06®, principalmente devido a uma diminuicdo das vendas de
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equipamento de IT, de 15,5% para os 5,0 milhdes de euros, reflexo da volatilidade desta
linha de receita. Esta evolucédo nédo foi compensada pelo aumento verificado nas receitas de
servi¢o, de 3,6%, explicado pelo aumento de 7,0% das receitas de servico da WeDo. No
1T07, as vendas de equipamento representaram 33,7% do volume de negécios, em
comparagao com 38,3% no 1T06®.

O EBITDA da SSI totalizou 1,2 milh6es de euros no 1T07, um aumento de 7,2% face ao
1706®, essencialmente explicado pela maior eficiéncia de custos alcancada no trimestre,
reflectida no menor custo dos servicos subcontratados, que diminuiram 29,9% no trimestre,
nomeadamente uma menor subcontratagdo de consultores e de IT. O FCF no 1T07 foi
negativo, de 2 milhdes de euros, face aos 0,47 milhdes positivos no 1T06®, devido a uma
deterioracdo do fundo de maneio no trimestre.

8. Outros assuntos
8.1. Envolvente regulatéria

. A 15 de Fevereiro de 2007, a ANACOM divulgou informacéo referente aos termos e
condicbes da actividade dos operadores moéveis virtuais, nomeadamente o
estabelecimento de uma relagdo directa com o cliente final, a introdu¢do de uma
determinada numeragdo prépria e a possibilidade de livre negociagcdo com os
operadores para 0 acesso a sua rede.

. A 22 de Marco de 2007, a ANACOM aprovou novas condi¢cdes segundo as quais a PT
poderd langcar ofertas que agregam trdfego na mensalidade, impondo,
simultaneamente, uma reducdo adicional de 10% dos custos de interligacdo cobrados
pela PT.

8.2. Desenvolvimentos corporativos

e Entre os dias 5 e 6 de Marco de 2007, a Sonaecom adquiriu um total de 1,89 milhdes
de accdes proprias, representativas de 0,52% do capital social, a um pre¢co médio de
4,71 euros por accdo. Estas aquisicbes tiveram como objectivo a cobertura das
responsabilidades derivadas do Plano de Incentivo de Médio Prazo da Sonaecom,
atribuido aos colaboradores;

e A 6 de Marco de 2007, a Sonaecom vendeu 1% da participacdo que detinha na PT, a
um preco médio de 9,61 euros por accdo, comparavel com o preco médio de
aquisicdo do mesmo bloco de accdes, de 9,38 euros por accdo, durante o 2T06,
gerando uma mais valia de 2,5 milhdes de euros;

e Em linha com as mudancas de gestdo propostas pelo Grupo Sonae, a 20 de Marco de
2007, na reunido do Conselho de Administracdo realizada a 24 de Abril de 2007,
Belmiro de Azevedo renunciou ao cargo de Presidente do Conselho de Administracdo
da Sonaecom e Paulo Azevedo foi nomeado em sua substituicdo, funcdo que
acumulara a posicdo de CEO na Sonae SGPS. Adicionalmente, Angelo Paupério foi
cooptado para o Conselho de Administracdo da Sonaecom e eleito como o novo CEO.

9. Informacéo adicional

Divida liquida nominal consolidada antes da aplicac@o da IAS 39

Milhdes de euros

DIVIDA NOMINAL CONSOLIDADA 1T06 A 07/06 4T06 AT/T
Divida Bruta 479,5 0,0% 478,0 0,3%
Liquidez 190,2 -0,4% 125,9 50,5%

Divida Liquida 289,3 0,2% 352,0 -17,6%
Divida Liquida/EBITDA ultimos 12 meses 1,9 x -0,3x 1,9 x -0,3x
Divida / (Divida + Capital Proprio) 40,9% -5,9pp 34,4% 0,6pp
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Optimus - divida liquida nominal antes da aplicagdo da IAS 39

Milhdes de euros

OPTIMUS - DiVIDA NOMINAL 1T06 A 07/06 4T06 AT/T
Divida Bruta 329,2 0,0% 327,8 0,4%
Liquidez 90,1 13,2% 100,2 1,8%
Divida Liquida 239,0 -5,0% 227,6 -0,3%

Divida Liquida/EBITDA ultimos 12 meses 1,4 x 0x 1,3 x 0,1x
Divida / (Divida + Capital Proprio) 46,1% 1,8pp 47,9% 0,1pp

Reconciliagdo da divida liquida consolidada

Milhées de euros

DIVIDA LIQUIDA CONSOLIDADA Divida @ Suprimentos Liquidez
Divida Agregada 465,6 312,4 232,2

Optimus 318,4 0,0 102,0
Sonaecom Fixo 0,0 77,3 0,2
Pblico 0,0 4,4 0,3
ssl 0,4 0,3 11,3
Sonaecom SGPS @ 146,8 38,3 4,7

Outros 0,0 192,1 113,7
Intragrupos 0,0 312,4 42,7

Optimus 0,0 0,0 28,8
Sonaecom Fixo 0,0 77,3 0,0
Publico 0,0 4,4 0,0
SSI 0,0 0,3 9,2
Sonaecom SGPS 0,0 38,3 4,4

Outros 0,0 192,1 0,3
Total 465,6 0,0 189,5
(1) Divida = Empréstimos Bancarios mais Outros Passivos Financeiros; (2) Os Suprimentos sé@o Aplicagdes de Tesouraria efectuadas pelas empresas operacionais
(Intragrupo de Liquidez das empresas operacionais).
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SAFE HARBOUR
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